www.der-dachberater.de Der neue Onlinekatalog fiir Profis. Seite 13.

Nachhaltig und dammstark:
Bauder Geschaéftstihrer
Tim Bauder im
Markt-Interview. Seite 8
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VERLAG SCHENSINA GRATIS

Der Fitnesstest

& die Corona-Chec_kliste

i

Das Corona-Virus hilt Deutschland in Atem. Noch
geht es dem Dachbau im Vergleich zu anderen
Branchen sehr gut. Trotzdem steht hinter den vor
kurzem noch blendenden Konjunkturaussichten
der Branche nun ein Fragezeichen. Betriebe tun
gut daran, jetzt ihre Schwachstellen aufzudecken
und zu beseitigen.

Bis zu 300.000 Wohneinheiten sollte die Deutsche Bauin-
dustrie in diesem Jahr fertig stellen. Beste Aussichten fiir
= alle Baubeteiligten. Doch der Hauptgeschiftsfiihrer des
§ Zentralverbands Deutsches Baugewerbe, Felix Pakleppa
warnt: “Baugenehmigungen sind keine Auftrige. Die aktu-
elle Entwicklung beim Corona-Virus macht auch vor der
Bauwirtschaft nicht halt. Noch konnen wir nur schwer
abschitzen, in welchem Ausmaf die Pandemie die Bauwirt-
schaft treffen wird.” Die gewerbliche Wirtschaft konnte ein-
brechen und deshalb Bau-Investitionen zuriickgestellt wer-
den. Baudmter konnten wegen des Virus nur schwach oder
tiberhaupt nicht besetzt sein, dann wiirden keine offentli-
i chen Auftrige vergeben. Und Menschen, die von plotzli-
cher Arbeitslosigkeit bedroht sind, werden kein Haus bauen
oder Sanierungsarbeiten in Auftrag geben, so Pakleppa.

“Gerade jetzt miissen Handwerksbetriebe deshalb alle
Geschiftsprozesse auf Krisentauglichkeit iiberpriifen,”
meint Rolf Steffen. Er leitet das Weiterbildungsinstitut Aka-
# demie Zukunft Handwerk. In dieser Ausgabe der Dach-
News hat er noch unabhéngig von Corona einen ‘Fitness-
test’ fiir Handwerksbetriebe zusammen gestellt. Hier kon-
nen Sie Thre Zukunfts- und Krisenfestigkeit iiberpriifen.
Ganz aktuell hat er zudem eine Checkliste fiir Betriebe in
Sachen Corona entwicklelt. So kommen Sie und Ihr Betrieb
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Wer sich heute den Traum vom Eigenheim  gieeffizienter wird das Haus durch die Instal-  zieren, die im Haus Energie erzeugen oder

verwirklicht, sollte die Zukunft im Blick
haben. In Sachen Energieeffizienz oder
intelligente Haustechnik konnen Bauher-
ren weit vorausdenken. So lassen sich nicht
nur auf Jahre niedrige Betriebs- und
Unterhaltskosten, sondern auch Wohn-
komfort bis ins hohe Alter sicherstellen.

Das Haus der Zukunft wird energetisch weit-
gehend autark, intelligent und schwellenfrei
sein. Strom und Wirme werden direkt im
Haus produziert. Die Grundlage hierfiir sind
regenerative Energietriiger, wie Solarenergie
oder Geothermie, und eine leistungsfihige
Energie- und Gebdudetechnik. Vorausschau-
ende Bauherren planen die dafiir erforderli-
chen Leitungen und Anschliisse gleich mit,
um Technik spiter nachriisten zu kénnen.

Eine solarthermische Anlage liefert Warm-
wasser und beheizt das Haus, wihrend die
Photovoltaikanlage Strom produziert. Was
davon nicht selbst im Haushalt verbraucht
wird, konnen Eigentiimer in das Stromnetz
einspeisen und sich vergiiten lassen oder in
Batterien zwischenspeichern und zu einem
spiteren Zeitpunkt nutzen — zum Beispiel
zum Aufladen des Elektroautos. Noch ener-

lation einer Wirmeriickgewinnungsanlage.

Energetisch autark wird das Zuhause, wenn
es in der Lage ist, die Erzeugung und Verar-
beitung der Energie autonom zu steuern. So
entscheidet eine Steuerungszentrale beispiels-
weise selbststindig, ob Solarstrom in das
Stromnetz eingespeist oder gespeichert wird,
oder sie startet die Waschmaschine, wenn die
Sonneneinstrahlung auf dem Dach am stirks-
ten ist. Moglich machen das sogenannte BUS-
Systeme. Das sind Datenleitungen, die die
Informationen mehrerer hintereinander
geschalteter Gerite gemeinsam transportieren
und mit der Steuerungszentrale verbinden.
Diese kann dann mit allen Gerédten kommuni-

verbrauchen und so die Energie nach Bedarf
intelligent einsetzen.

Doch die Zukunftsfihigkeit eines Wohnhau-
ses bedeutet auch, beim Hausbau auf Barrie-
re- und Schwellenfreiheit zu achten und die
Wohnfldchen so zu konstruieren, dass sie fle-
xibel nutzbar sind. Ein einfacher, kompakter
Grundriss ist von Vorteil, wenn spiter etwa
ein zusitzliches Kinderzimmer eingerichtet
oder eine Einliegerwohnung fiir die dann pfle-
gebediirftigen Eltern abgetrennt werden soll.
Uber die BUS-Technik kénnen dann auch z.
B. altersgerechte Assistenzsysteme, wie druck-
empfindliche FuBboden, die Stiirze von Haus-
bewohnern erkennen, nachgeriistet werden.

Photovoltaik-Anlage wandelt
sonne in Strom um

Liftungsanlage verbessert
das Raumklima

=y
. - e
Leitungen fr intelligente
BUS-Technik
Stromanschluss zum Laden (F-
won E-Autos |= |

¥

Das Haus der Zukunft ist effizient und intelligent

Solarthermie fir Heizung
und Warmwasser

Fufhaden-Sensaren
melden Stirze

Effiziente
Heizungsanlage
spart Energie

GroBhandel:

Florian Fillbach fahrt mit nur 23 Jahren
den BedachungsfachgroBhandel Fillbach
in Heistenbach in Rheinland-Pfalz.

Mit DachNews sprach er Uber den Markt
und Uber Corona. Seite 7

Marketing:

So gewinnen Sie neue Kunden. Unser
Fachautor fihrt Sie in 5 Schritten zu
neuen Erfolgen. Seite 17

Entwésserung. Fiir jeden Balkon
den passenden Ablauf. Seite 22

Steil-Dachsanierung:

Um die Ecke gedeckt: Bei einer Dach-
Sanierung in Kéin wurde 360 gm Déch-
fldche mit Roben Doppelmulden-Ziegeln
und zahlreichen Details gedeckt. Seite 14

Fragebogen:

Norbert Schneider, Geschéftsfihrer beim
Titanzink-Spezialisten VIM Building Solution
aus Essen, stellt sich vor. Seite 23
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SICH RUNDUM WOHLFUHLEN -
MIT GESUNDERER DAMMUNG
VON LINZMEIER

Wir entwickeln und produzieren Dammstoffe,

die das Wohibelinden steigern — nachhallig
fir Mensch, Umwelt und Zukunft.

LINZMEIER

Dammen mit System

ONLINE-
DETAILFINDER

Schnell und einfach
zum passenden Detail

Regelkonforme Konstruktionen

fiir Ihr Projekt

Fiir Flachd&cher, Balkone und Terrassen.
Mit praktischen Downloads: 2D- und
3D-Grafiken, Produktinformationen

und System-LVs,

www.soprema.de/details ;
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Es gibt erfolgreiche und weniger erfolgreiche Handwerksunternehmen. Es gibt
beide Unternehmen in jeder Stadt, ja manchmal in der gleichen StraBe.
Erstaunlich ist dabei, dass die weniger erfolgreichen oft nicht weniger fleiBig

sind. Was macht Unternehmen erfolgreich? Machen Sie den Fitness-Check der

Akademie Zukunft Handwerk.

Wie fit ist Thr
Unternehmen?

UNTERNEHMER: Der Kapitin
[[] Ich arbeite 60 Stunden und mehr in der
Woche. Ich bin im Unternehmen unersetzlich.
Mir bleibt keine Zeit fiir mich, meine Gesund-
heit, Familie, Freunde und Hobbys.

Note 6: Ungeniigend

[] Ich schaffe es gerade, die dringendsten
Aufgaben zu erledigen. Mein Tag ist immer zu
kurz. Fiir Gesundheit, Familie, Freizeit und
Hobbys ist kaum Platz in meinem Kalender.
Note 5: Mangelhaft

[] Mir gelingt es zeitweise, Priorititen zu set-
zen und einige Aufgaben zu delegieren. Ich
entwickle, wenn es die Zeit erlaubt, kurzfristi-
ge Unternehmensziele. Ich habe Lebensregeln
und bemiihe mich, nach diesen zu leben. Ich
versuche Zeit fiir Familie, Freunde und
Hobbys zu finden. Note 4: Ausreichend

[[] Ich habe Visionen und langfristige Strate-
gien, jedoch nur in Gedanken. Ich iibernehme
gerne die Aufgaben und Verantwortung als
Unternehmer. Ich habe gelernt, Verantwortung
zu iibertragen. Ich plane geniigend Zeit fiir
mich und meine Familie ein und halte diese
ein. Ich lebe nach meinen definierten Wertvor-
stellungen. Note 3: Befriedigend

|:| Ich habe ein konkretes Lebensziel fiir alle
Lebensbereiche. Meine Werte, Visionen, Ziele
und Lebensplédne sind schriftlich fixiert und
bilden die Grundlage meines Handelns. Meine
Familie und Mitarbeiter unterstiitzen mich. Ich
lebe in einer Balance zwischen privaten und
unternehmerischen Aktivitidten. Note 2: Gut

[] Ich habe eine hohe Authentizitit mit mei-
nen fixierten Werten und Zielen erreicht. Ich
bin korperlich und mental voller Energie. Ich
strahle Freude und Zufriedenheit aus. Ich habe

stets ein offenes Ohr und Zeit fiir andere. Ich
fordere die Erfolge meines Umfelds und
erfreue mich an ihnen. Ich habe meinen Sinn
des Lebens gefunden. Note 1: Sehr gut

PHILOSOPHIE: « Der Sinn und das Ziel
[[] Philosophie, Vision und Mission sind fiir
Handwerksunternehmen ohne Bedeutung, hier
zihlt nur richtiges Zupacken.

Note 6: Ungeniigend

[] Die Unternehmenszukunft bestimmt aus-
schlieBlich der Markt. Unsere Aufgabe lautet
daher, uns immer den aktuellen Verdnderungen
anzupassen. Wichtigstes Unternehmensziel ist
das Uberleben. Note 5: Mangelhaft

|:| Der Sinn unseres Unternechmens ist rein
handwerklicher bzw. wirtschaftlicher Natur.
Der angestrebte Wettbewerbsvorsprung ist
markt- und produktbezogen. Ein schriftlich
formulierter Mafstab fiir die ethischen Grund-
sitze und die strategische Ausrichtung des
Unternehmens ist nicht vorhanden.

Note 4: Ausreichend

[] Sinn und Zweck unseres Unternehmens
sind schriftlich als Unternehmensphilosophie
formuliert. Diese Philosophie bildet das Fun-

Im Themenbereich Unternehmer gilt die Auf-
merksamkeit der Stirkung des Chefs, denn jeder
verfiigt iiber die Mittel und Mdoglichkeiten, aus
welchen Erfolg entsteht:

1. Zeit: Jedes Tun braucht Zeit, und diese hat
jeder Mensch jeden Tag gleich viel.

2. Ziele: Nur wer das Ziel kennt, dessen Nutzen
Menschen iiberzeugt, kann den richtigen Weg
finden.

3. Verantwortung: Disziplin, vor allem gegeniiber
sich selbst, und Mut, die sich bietenden Moglich-
keiten zu nutzen, ermdglichen grof3e Erfolge.

4. Wirkungsgrad: Nur wer sich auf die wesentli-
chen Chefaufgaben konzentriert, vermeidet Zeit-
und Reibungsverluste.

5. Mitarbeiter: Alleine sind grofle Ziele nicht
erreichbar; wer dirigieren will, muss andere spie-
len lassen.

dament fiir unser unternehmerisches Denken
und Handeln. Sie ist MaBstab fiir die bewusste
Ubernahme sozialer Verantwortung und ziel-
orientierter Gestaltung unserer Unternehmens-
kultur. Note 3: Befriedigend

[] Auf Basis unserer schriftlich formulierten
Vision und Mission haben wir gemeinsam mit
unseren Mitarbeitern unsere Unternehmens-
strategie ausgerichtet und verfolgen diese kon-
sequent. Wir informieren Kunden und die
Offentlichkeit iiber unsere Unternehmenspoli-
tik und verpflichten unsere Geschéftspartner
auf deren Inhalte und Aussagen. Note 2: Gut

[[] Das innere und das #uBere Erscheinungs-
bild unseres Unternehmens stimmen mit der
werteorientierten Unternehmensphilosophie
iberein. Die verantwortungsvolle Unterneh-
menskultur und die strategische Ausrichtung
wird von allen Mitarbeitern gelebt und weiter-
entwickelt. Unser Unternehmen genief3t hohes
Ansehen in Offentlichkeit und Gesellschaft.
Note 1: Sehr gut

Fiinf Fragen an den Trainer und Entwickler des Fitness-Tests

Rolf Steffen leitet mit der ‘Akademie
Zukunft Handwerk’ eines der grofiten
Weiterbildungsinstitute fiir Handwerksbe-
triebe. Hier macht er Chefs, Fiihrungskréf-
ten, Mitarbeiter und Azubis fit fiir die
Zukunft und formt Unternehmen zu loka-
len Marktfithrern. Fiir uns beantwortet
der “Trainer” fiinf Fragen zur Fitness der
Betriebe.

Wie fit sind die Handwerks-Unterneh-

men fiir das neue Jahrzehnt?
Steffen: Die meisten Betriebe beschiftigen
sich nur mit der nahen Zukunft, also der Auf-
trags- und Umsatzsicherung. Bekannt ist, dass
wenn die ersten drei Monate eines Jahrs gut
sind, lauft es, wenn nicht, lauft man diesen
drei Monaten oft das ganze Jahr hinterher.
Aber es kommt nicht nur auf den Umsatz an.
Dieser ist in der Baubranche derzeit sicherlich
gut. Die Frage ist, was bleibt als Gewinn hin-
gen? Und unter welchen Bedingungen wird
der Umsatz erzielt. Das ist entscheidend. Hier
schwicheln viele Betriebe.

Was sind typische Fitness-Schwéchen in
den Betrieben?
Steffen: Der Chef ist oft Madchen fiir alles
und im Hamsterrad des Tagesgeschifts gefan-

gen. Es gibt keine langfristigen, klaren Ziele
und Strategien. Die Mitarbeiter fithren nur
Anweisungen aus, denken nicht mit. Die Orga-
nisations- und Kommunikationsprozesse sind
personenabhingig organisiert anstatt system-
gestiitzt und eindeutig geregelt. Man-
ches funktioniert — oft nur improvi-
siert — auf Zuruf, vieles ist nur mit
groem Kraftaufwand zu retten. Das
Ergebnis ist Unzufriedenheit bei
Chefs und Mitarbeitern. Denn trotz
eines grofen Kraft- und Zeiteinsatzes
bleibt das Ergebnis fiir alle unbefrie-
digend.

Was macht dann erfolgreich?

Es gibt auch die erfolgreichen Unter-
nehmen, die selbst schwierigen Rahmenbedin-
gungen standhalten, die Krisen zum Trotz ein
kontinuierlich gutes Wachstum verzeichnen.
Deren Unternehmenslenker widmen sich den
tatsdchlichen Chefaufgaben und nihern sich so
— Schritt fiir Schritt — den Zielen eines moder-
nen Managements: Mehr Zeit fiir das Wesent-
liche bewirken. Mehr Lebensqualitét geniefen.
Sicherheit gewinnen und die Weichen stellen
fir eine erfolgreiche Zukunft. Fehlerkosten
senken. Produktivitit und Gewinne messbar
steigern.

Ein Problem sind fehlende Fachkrifte.
Mitarbeitergewinnung ist eine der wichtigs-
ten Unternehmeraufgaben. Hier geht es nicht
nur um Austausch von Mitarbeitern. Wir
brauchen selbstindige fachkompetente Mit-
arbeiter, die bereit sind Fiih-
rungsaufgaben zu tibernehmen.
Fehlende Unternehmenslenker
auf Mitarbeiterebene sind das
Manko in vielen Betrieben.
Hier selbst-motivierte, fachkun-
dige Leute mit dem hohen Mal3
an Anstand zu finden, war
schon in Zeiten ohne Fachkrif-
temangel eine Herausforde-
rung. Hier miissen wir neue
Wege gehen.

Leichter gesagt als getan, oder?

Eine Moglichkeit wire z. B. die Befragung
der Mitarbeiter. Unsere Initiative bietet z. B.
im Zuge des Prozesses zum la Arbeitgeber
eine externe Befragung der Mitarbeiter. Nur
so erfahrt der Chef tatséchlich, wie es um die
Zufriedenheit seiner Mitarbeiter steht und
was ggf. verdndert werden muss, um gute
Leute langfristig anzuziehen und zu halten.
Das Ergebnis ist nicht immer schmeichel-
haft, aber enorm wichtig.
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Erfolgreiche Unternehmen verfiigen iiber klare
Ziele und Strategien. Das unterscheidet sie von
ihren Wettbewerbern. Daraus resultiert eine
besonders fiir Kunden und Mitarbeiter anzie-
hende Unternehmenskultur.

Es sind der Sinn und der Zweck eines Unter-
nehmens, die das Denken und Handeln aller im
Team pragen. Sie implizieren werte- und
marktorientierte Ideale, die das Unternehmen
positiv abheben und beste Voraussetzungen
schaffen fiir den erfolgreichen Verkauf der
Leistungen und die Gewinnung der besten
Fachkrifte.

TEAM: Das Miteinander
[] Alle Mitarbeiter arbeiten nach den Anwei-
sungen des Chefs. Wer sich nicht anpassen
will, kann gehen, obwohl die Belas-
tung fiir die verbleibenden Mitarbei-
ter weiter steigt.

Note 6: Ungeniigend

[] Wir koénnen uns unsere Mitarbei-
ter nicht aussuchen. Uns erreichen so
gut wie keine Bewerbungen. Die
meisten Mitarbeiter miissen perma-
nent beaufsichtigt werden, wenn wir
keine unangenehmen Uberraschun-
gen erleben wollen.

Note 5: Mangelhaft

[] Alle Mitarbeiter sind entspre-
chend der Aufgaben- bzw. Stellenbe-
schreibung ausgewihlt und ausgebil-
det. Sie erfiillen im Wesentlichen das
Anforderungsprofil. Die Mitarbeiter
kennen ihre Aufgaben und sind
bereit, erforderliche Uberstunden zu leisten.
Note 4: Ausreichend

D Sinn und Zweck sowie die Ziele des Unter-
nehmens sind allen Mitarbeitern bekannt. Sie
arbeiten daran mit und iibernehmen Verantwor-

tung. Stiandige Fortbildung und weitreichende,
schriftlich fixierte sowie veroffentlichte Kom-
petenzen sichern die Mitarbeitermotivation. Es
werden jédhrlich Zielvereinbarungen getroffen.

Note 3: Befriedigend

[C] Alle Mitarbeiter werden regelmiBig iiber
die Unternehmensentwicklung, auch iiber
,vertrauliche Erfolgszahlen wie Umsatz, Kos-
ten und Gewinn, informiert. Die Mitarbeiter
sind aktiv an der Unternehmensziel- und Pro-
zesszielfindung beteiligt und arbeiten engagiert
mit einem hohen Maf} an Ergebnisverantwor-
tung. Thre Leistung entspricht der iiberdurch-
schnittlichen Bezahlung.

Note 2: Gut

|:| Die Mitarbeiter bilden ein ,,Dream-Team*,
identifizieren sich mit dem Unternehmen, ori-
entieren sich an den gemeinsamen
Zielen und arbeiten im Sinne der
Unternehmensstrategie. Alle Mit-
arbeiter sind Mit-Unternehmer, die
Spitzenleistungen erreichen. Sie
sind bereit, einen Teil der Ergeb-
nisverantwortung mitzutragen, und
profitieren dafiir von einer erfolgs-
orientierten Gewinn-Beteiligung.
Note 1: Sehr gut

Mitarbeiter sind das wertvollste
Gut jedes Unternehmens. Voraus-
gesetzt, sie arbeiten mit der richti-
gen Einstellung und jeder Mitar-
beiter ist aktiver Unterstiitzer der
Werte und marktorientierter Ideale.
Die  Unternehmensphilosophie
wird tatsdchlich gelebt und jeder
arbeitet am wirtschaftlichen Erfolg mit.

Es ist der Traum eines jeden Unternehmers, auf
ein Team zu bauen, das sich mit dem Unterneh-
men identifiziert und iiberdurchschnittliche
Leistungen erbringt: ein echtes Dream-Team.
Ein Ziel, das durchaus realistisch ist.

ORGANISATION:

Das System

|:| Der Chef ist die Organisation, er verteilt
die Aufgaben. Er ist zentraler Ansprechpartner
fiir Kunden und Mitarbeiter, denn er weil3, wel-
cher Mitarbeiter was kann und welcher Kunde
was wiinscht. Note 6: Ungeniigend

[[] Die wichtigsten Abliufe und Aufgaben
wurden den Mitarbeitern miindlich mitgeteilt
und miissen somit bekannt sein. Eine Beschrei-
bung von Abldufen und der Verantwortlichkei-
ten ist nicht notig, denn letztlich bestimmt der
Kunde den Tagesablauf. Note 5: Mangelhaft

[ Systeme fiir Arbeitsvorbereitung, Arbeits-
berichte, Abnahme- und Priifprotokolle sind
teilweise vorhanden, werden jedoch nur von
einigen Mitarbeitern richtig genutzt. Tédglich
werden die Aufgaben und Auftrige neu
geplant, da vieles improvisiert werden muss.
Note 4: Ausreichend

[] Alle arbeits- und qualititsrelevanten
Arbeitsprozesse und Aufgaben sind als Pro-
zessabldufe dokumentiert. Die Mitarbeiter
haben an deren Entwicklung mitgewirkt. Auf-
gaben und Kompetenzen sind in klar formu-
lierten Stellenbeschreibungen geregelt und

werden grofitenteils eingehalten. Die Auftrags-
planung erfolgt vorausschauend und struktu-
riert. Note 3: Befriedigend

[] Gute Arbeitsstruktur und Fachkompetenz
kennzeichnen die Unternehmensorganisation
und bestimmen den Arbeitsstil. Jeder Mitarbei-
ter ist iiber das Prozessziel und den gesamten
Arbeitsablauf des jeweiligen Auftrages infor-
miert. Die umfassende Prozessdokumentation
dient als Leitfaden, sichert eine hohe Fehler-
freiheit und Produktivitét. Note 2: Gut

[[] Die Organisation unseres Unternehmens ist
transparent, kundenorientiert und in hohem
MaBe systemgestiitzt und digitalisiert. Das
Qualitdtsmanagement unterstiitzt in allen
Abldufen Sinn und Zweck sowie die wirt-
schaftlichen Ziele des Unternehmens und ist
auf stetige Steigerung der Wettbewerbsfihig-
keit angelegt. Note 1: Sehr gut

Es ist die Organisation — oder vielmehr die
Improvisation — die zahlreiche Handwerksun-
ternehmen am nachhaltigen Erfolg hindert.
Daher ist es erfolgsentscheidend, in welchem
Grad die Organisation systemgestiitzt funktio-
niert und Menschen — auch Chefs — ersetzbar
sind. Kunden werden immer anspruchsvoller.
Nur Unternehmen, die ihre Prozesse vollstin-
dig digitalisieren, konnen mithalten, bspw.
durch sofortige Rechnungsstellung vor Ort
beim Kundeneinsatz und das sofortige ,,Kas-
sieren‘ per mobiler Kartenzahlung.

Den gesamten Test der Aka-
demie Zukunft Handwerk ZUKUNFT I
finden Sie Online unter HANDWERK

www.zukunftsfitness.de. Hier

konnen Sie neben dem kostenfreien Basistest auch
zwei umfangreiche Detail-Tests machen. Am
Ende erhiilt man einen kompletten Bericht und
auch individuelle Handlungsempfehlungen. Bei
der Plus Variante erfihrt man dies alles in einem
personlichen Beratungsgesprich.

,l|| Koramic App
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Die Handwerker App fur Dachprofis
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MATERIAL besehichtetes Aluminium, Zwefschicﬁﬁ-ﬂnbmnlackierung oder pulverbeschichtet, Bberflache glatt,
stucco oder Linjert, wahlweise mit oder ofne Scﬁ%ttenfuge '

GROSSE 200 x 1,0 mm, 30[& 1,0 mm, 400 ¢ 1.0 mm
GEWICHT ca. 3,30-4,30 kg/m? '
LANGE 500 - 2,500 mm.

BEFESTIGUNG auf die Alu- ader Holzunterkonstruktion geschraubt

' _WWW.PREFA.DE
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Noch ist die Auftragslage im Dachhandwerlk

gesichert.

Finanzielle Schwierigkeiten in

Betrieben sind die Ausnahme. Trotzdem soll-

ten vorausschauende

Unternehmer ihre
Betriebsabldufe jetzt iiberpriifen.

Fiir uns hat Rolf Steffen von der Akademie
Zukunft Handwerk eine Checkliste fur Hand-
werkshetriebe entwickelt. Auch fiir andere
Krisensituation im Betrieb gibt diese Liste

wichtige DenkanstoBe.

1. MaBnahmen zur Gesundheitsvor-
sorge und Einhaltung der rechtli-
chen Vorgaben ,Kontaktverbot”

* Mitarbeiter miissen bei Anzeichen einer
Erkrankung sofort zu Hause bleiben

* Hygieneregeln einfiihren. Keinen Hand-
schlag zur BegriiBung untereinander oder
beim Kunden

* Entsprechende Beschilderung/Hinweise im
Unternehmen

e Desinfektionsmittel bereitstellen sowie
Handschuhe und Mundschutz (zum Schutz
der Kunden, Risikogruppen)

e Reduzierung der Mitarbeiterprisenz im
Biiro und an der Zentrale, max. 2 in einem
Raum

e Technische Voraussetzungen fiir Home-
Office schaffen, mit hochwertiger Ausstat-
tung, sicherer Serverzugang (VPN) mit
Highspeed-Internet einrichten, Headset,
Kamera usw.

» Kundendienst auf unabdingbare Zahl der
Techniker reduzieren. Ggf. konnen auch
KD-MA auf der Baustelle eingesetzt werden

e Projekttechniker, die auf der Baustelle
arbeiten, kommen nicht mehr ins Gebiude,
Absprachen finden telefonisch statt, Post-
Verteilung kontaktsicher ablegen

 Keine Fahrgemeinschaften (max. 2 Perso-
nen im Auto)

e Alle Besprechungen moglichst online
durchfiihren. Wenn eine personliche Bespre-
chung unabdingbar ist, einen entsprechend
groflen Raum nutzen und 1,5 m Abstand hal-
ten

* Bewerbungsgespriche online durchfiihren

2. Ma3nahmen zur Liquiditits-
sicherung aus eigener Kraft

¢ Finanzielle Soforthilfe beantragen / Antrige
bei Behorden stellen

Hoffnung auf Soforthilfe besteht. Zurzeit
berdt die Bundesregierung iiber die Pro-
grammrichtlinien und das Antragsverfahren
zur Gewihrung von Zuschiissen, welche
nicht zuriickgezahlt werden miissen. Unter-
nehmen bis 5 MA sollen Zuschiisse in Hohe
von 9.000 € , bis 15 Mitabeiter 15.000 € und
wahrscheinlich (in NRW) Unternehmen mit
10-50 Mitarbeiter 25.000 € erhalten.

* Nur finanziell gesunde Unternehmen erhalten
Unterstiitzung

e D.h. Bilanz 2018 muss final vorliegen, Ren-
tabilitdt muss nachgewiesen werden

e Inventur 2019 muss fertig sein

* BWA Dezember 2019 muss qualifiziert vor-
liegen

e Bewertung Halbfertiger Arbeiten muss
monatlich vorgenommen werden

e Stundenerfassung prézisieren, ,,ausgefallene*
Stunden dokumentieren, als Voraussetzung
fiir Erhalt von Kurzarbeitergeld

* Alle Leistungen periodengerecht aufmessen

e Alle Abnahmen ggf. Teilabnahmen rechtssi-
cher vornehmen

e Alle Rechnungen stellen, Schluss- wie Teil-
rechnungen zeitnah stellen

 Offene Posten wochentlich bewerten

* Mahnwesen konsequent umsetzen

e Zahlungsziele priifen, ggf. kiirzen

3. MaBnahmen zur Auftragserfiil-
lung ergreifen

* Materialversorgung sichern, Vorbestellungen
vornehmen

 Subunternehmer kontaktieren, Erfiillungspla-
ne erstellen

¢ Kundenzufriedenheit sicherstellen, auch in
der Krise

* Mitarbeiter-Motivation fordern, Demotivatio-
nen vermeiden(!)

4. Bewusstsein fiir die Situation in
der Mitarbeiterschaft schirfen

* Optimismus und Zuversicht verbreiten

* Maflnahmen zur Sicherung der Produktivitit
auf den Baustellen ergreifen

* Fremdarbeitervertrige ggf. kiindigen

* Uberstunden und ggf. Urlaub abbauen

* Temporire BetriebsschlieBung vornehmen,
bzw. betrieblichen Urlaub anordnen

5. Unterstiitzende MaBnahmen zur
Liquidititssicherung

e . Image-Schaden* durch Uberreaktion ver-
meiden, kein blinder Aktionismus.

* Ruhe, besonnene Mafinahmen mit Experten
beraten

* Liquiditatsplan, Liquidititsvorschau erstellen

* Sofern Liquiditit gefidhrdet ist, weitergehende
Mafnahmen ergreifen

* Dispo vorsorglich bei der Hausbank erhdhen

* Hausbank um befristete Aussetzung von Kre-
ditraten bitten

e Lieferanten um Zahlungsaufschub bitten

* Sofern produktives Arbeiten nicht mehr mog-
lichist ...

» Kurzarbeitergeld beantragen

 Zuschuss fiir die Einrichtung von Homeof-
fice-Arbeitsplidtzen beantragen

e KfW- oder in Bayern LfA-Kredite beantra-
gen, die staatlich geférdert werden

e Steuer-Vorauszahlungen, ggf. Steuerschuld
stunden lassen

 Steuerstundungen: Die Finanzverwaltung
kommt von der Krise betroffenen Unterneh-
men auf Antrag mit zinslosen Steuerstundun-
gen (Einkommen-, Korperschaft- und
Umsatzsteuer) und der Herabsetzung von
Vorauszahlungen (Einkommen-, Korper-
schaft- und Gewerbesteuer) entgegen und
nutzt ihren Ermessensspielraum zu Gunsten
der Steuerpflichtigen weitest moglich aus. Fiir
Antrige steht ab sofort ein stark vereinfachtes
Antragsformular zur Verfligung. (Siehe
www.land.nrw)

* ACHTUNG: Mit der Stundung von Umsatz-
steuerzahlungen ist ,,vorsichtig* umzugehen.
Bedenken Sie bitte, dass es sich bei der
Umsatzsteuer um eine von Ihrem Unterneh-
men fiir den Staat vereinnahmte Steuer han-
delt, es handelt sich sozusagen um ,,fremdes
Geld“. Des Weiteren miissen sie bereits bei
der Stundung Angaben titigen, wie und wann
Sie die gestundeten Betrdge (ggf. in Raten)
voraussichtlich zuriickzahlen werden.

6. Worstcase-Szenarien planen

* Domino-Effekt bei Betriebsaufspaltung
(Mietzahlung) beobachten

e Gefihrdete Forderungen bewerten

* Mogliche VerduBerungen priifen

* Mogliche Sicherheiten, Grundschulden usw.
bereitstellen

7. Jetzt fiir ,die Zeit danach” hestens
aufstellen

e Alleinstellungsmerkmale erarbeiten und
veroffentlichen

* Professionellen Verkauf aktivieren

* TUN, was immer schon getan werden muss-
te, aber verschoben wurde

* Controlling, kaufménnische Betriebswirt-
schaft perfektionieren

e Operatives wie strategisches Controlling
installieren

* Laufende betriebswirtschalftliche Zahlen in
kiirzeren Zeitabstinden kontrollieren

 Lager, Kundendienst-KFZ aufriumen

* Lagerwirtschaft professionalisieren, Inven-
tur durchfiihren

* Qualitdtsmanagement einfiihren, Kern-Pro-

zesse mit Mitarbeitern besprechen, optimie-

ren und dokumentieren

* Auditplan aktualisieren, Audits durchfiihren

» Kundendienst-Organisation optimieren, ggf.
Digitalisierung vornehmen

* Projektmanagement optimieren, ggf. Sofort-
Preis-Kompetenz einfiihren

¢ Unternehmensleitbild entwickeln, vervoll-
standigen vertiefend thematisieren

» Unternehmensknigge entwickeln

e Elevator Pitch mit Mitarbeiter (online) ent-
wickeln

* Unternehmens-Leitbild iiberarbeiten. Visi-
on, Mission, Strategie, Philosophie

e Renovierungsarbeiten in Eigenleistung
durchfiihren

7. Zukiinftige Gefahren

Es ist davon auszugehen, dass die deutsche
Wirtschaft nach der Corona-Krise anders aus-
sehen wird.
 Kunden, die bisher nicht im Internet einge-
kauft haben, die sich bspw. Amazon verwei-
gert haben, werden dies jetzt lernen. Das
konnte das Sterben des Einzelhandels und
auch vieler kleiner Handwerksbetriebe
befordern.
e Unternechmen, die ihre Prozesse im Griff
haben, insbesondere die kaufménnische
Betriebswirtschaft, die werden die Nase vorn
haben. Es ist immer deutlicher aus der Politik
zu horen, dass nur gesunde Unternehmen
dauerhaft gefordert werden.

Farbige, kantbare Bleche ab einer Tafel. Kleincoils, Spaltbdnder, Folien. :
Wir bieten Aluminium, Edelstahl und Stahl und alle erforderlichen Bearbeitungsprozesse. y
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DACH ‘S
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Die Potsdamer Konferenz jahrt sich in die-
sem Jahr zum 75. Mal. Im Juli 1945 trafen
sich die Siegermichte Russland, USA und
GroBbritannien, um iiber die Zukunft
Deutschlands und der Welt zu beraten. Aus-
tragungsort war das Schloss Cecilienhof in
Potsdam. Was man dank perfekter Umset-
zung der Denkmalpflege heute kaum erken-
nen kann: Bis 2018 wurde das Dach des
Gebiudes umfassend saniert. Fiir perfekte
Ziegelnachbildungen der Originale sorgte
dabei die Wienerberger Manufaktur-Werk-
statt mit handgemachten Dachziegeln.

Das in Anlehnung an englische Landhéuser im
,»Tudorstil“ erbaute Schloss Cecilienhof
besticht vor allem durch seine markante Zie-
gelarchitektur. Alle Dachflichen sind mit
einem eigens dafiir hergestellten Biber-
schwanzziegel gedeckt. Im Rahmen der Sanie-
rung wurden in enger Zusammenarbeit zwi-
schen dem Brandenburgischen Landesamt fiir
Denkmalpflege und dem Bauherren, der Stif-
tung PreuBische Schlosser und Giirten Berlin-
Brandenburg, die Dachfldchen erneuert. Das
Denkmalkonzept sah einen maximalen Sub-
stanzerhalt der weitgehend bauzeitlich erhalte-
nen 6500 Quadratmeter grolen Dachlandschaft
vor. Deshalb sollte die Neudeckung aus einem

Die Grofien Drei mit den Auenministern auf der Ter-
rasse des Schlosses Cecilienhof im August 1945: Cle-
ment R. Attlee, Harry S. Truman und Josef W. Stalin,
im Hintergrund Leahy, Bevin, Byrnes und Molotow.
Foto: SPSG. Das Bild unten zeigt die Sanierungsarbei-
ten des Daches, die 2018 abgeschlossen wurden.

Manufakturdachziegel

In der Denkmalpflege gehort neben der
Fassade auch das Dach zu den Gebédudetei-
len, die den Baustil einer Epoche wider-
spiegeln. Mufl bei einem historischen
Objekt eine Sanierung des Daches durch-
gefiihrt werden, darf eine Erneuerung des
Dachstuhls oder Ausbesserungsarbeiten
daran keine Veridnderung der Dachform
nach sich ziehen. Auch beim Deckmaterial
soll Farbe, Grof3e, Form und Struktur nach
Moglichkeit beibehalten werden; in den
meisten Fillen handelt es sich dabei um
kleinformatige Tondachziegel. Idealerwei-
se findet man noch Originalziegel der Erst-
deckung auf dem Dach.

Als einer der wenigen grofen Dachziegel-
hersteller verfiigt die Wienerberger GmbH
am Standort Eisenberg in der Pfalz iiber
eine eigene Manufaktur, die solche manu-
ellen Nachbauten von historischen Dach-
ziegeln erstellen kann. Meist erfolgt die
Anfrage iiber Architekten oder Dachdecker
und betrifft nicht nur die notwendigen Fl&-
chenziegel. Vielfach werden spezielle
Zubehorziegel benotigt, die heute gar nicht
mehr hergestellt werden.

75 Jahre Potsdamer Konferenz

Cecilienhof mit Manufaktur-Ziegeln saniert

Drittel neuer Biberschwanzziegel und zwei
Dritteln vorhandener historischer Ziegel erfol-
gen. Dazu sind rund 360 000 Fldchenbiber auf-
zunehmen, zu reinigen, auszusortieren und
zusammen mit dem Ersatzmaterial in Kalk-
mortel neu zu verlegen gewesen.

Fiir die originalgetreue Nachbildung der histo-
rischen Ziegel beauftragte das Architekturbiiro
Brenne Architekten, Berlin die Wienerberger
Manufaktur-Werkstatt im Koramic-Werk
Eisenberg. Um den richtigen Farbton der Zie-
gel zu treffen, lieferten die Manufaktur-Spezia-
listen iiber zwolf Monate hinweg Biber in

: AT

unterschiedlichen Farbtonen. Diese wurden in
eine bestehende Dachfliche gedeckt, um das
Erscheinungsbild in der Fliche begutachten
und vergleichen zu konnen. Um den richtigen
Farbton zu erzielen, wurden in Eisenberg
Engobepulver und Wischtechnik kombiniert.
Am Ende hatten die Projektbeteiligten drei
unterschiedliche Farbtone herausgearbeitet, die
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in der Mischung mit den historischen Bibern
ein homogenes und dem denkmalpflegerischen
Vorbild entsprechendes Deckbild ergaben.
Eine weitere Herausforderung fiir die Manu-
faktur-Spezialisten waren die zahlreichen
Formziegel fiir Grate und Kehlen.

Das Ergebnis kann man in Potsdam besichti-
gen. Infos: www.spsg.de
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baut werden.

Roto Koppelsparren

Sicherer Dachfenster-Mehrfacheinbau

Mehr Tageslicht und mehr Platz im Dachge-
schoss sind Kundenanforderungen, denen sich
das Handwerk tdglich gegeniibersieht. Wo frii-
her der Roto Zwillings- oder Drillingseinbau
half, greift ab 1. Februar 2020 der neu entwi-
ckelte und erfolgreich getestete Roto Koppel-
sparren mit minimalem Blendrahmenabstand.
Er ermoglicht bei Sanierungs- und Neubaupro-

jekten die einfache Montage beliebig vieler
Roto Designo R6, Designo R8 oder Designo i8
Comfort direkt nebeneinander. Aufgrund der
hohen Stabilitit des Koppelsparrens ist dabei
jederzeit hochste Sicherheit gewihrleistet.

Passgenaue Einzelteile
vereinfachen die Montage
Wie bei allen Roto Losungen wurde auch bei
der Weiterentwicklung des Mehrfacheinbaus
auf besondere Montagefreundlichkeit geachtet.
Deswegen wird der neue Koppelsparren ein-
fach mit einem Standard-Wohndachfenster und

PRODUKT-NEWS

Seit Februar 2020 haben es Profis beim Mehrfachein-
bau von Roto Dachfenstern noch leichter: Mit dem
neuen Koppelsparren konnen je nach Dachkonstruk-
tion beliebig viele Designo R6, Designo R8 oder Desig-
no i8 Comfort stabil und sicher nebeneinander ver-

Eindeckrahmen fiir das neue Baukasten-Sys-
tem geliefert und verbaut. Profis setzen die
passgenauen Einzelteile sowie Innenfutter
und/oder Massivholzverkleidung nur noch
zusammen — schon ist der Einbau abgeschlos-
sen. So genieBen Kunden in kiirzester Zeit den
Ausblick durch mehrere Roto Dachfenster.

Premiumgqualitit bei
Handhabung und Design
Fiir ein Plus an ,,german made* Produktquali-
tét, Sicherheit und Langlebigkeit sorgt zudem
der neue Blendrahmenabstand. Er misst 120
mm und bietet genug Raum, um Regenwasser
zwischen den Dachfenstern abzuleiten. Fiir

Roto startet QR-Code-Portal

Nah am Kunden zu sein bedeutet auch, sie
mit allen fiir sie wichtigen Informationen
auszustatten, ihnen bei Anfragen schnell
zur Seite zu stehen und ihnen so das Arbei-
ten zu vereinfachen. Piinktlich zur ,,Dach
+ Holz 2020 hat Roto Frank Dachsystem-
Technologie daher sein QR-Code-Portal
gelauncht. Mit dem digitalen Helfer erhal-
ten Profis kiinftig noch effizienter Unter-
stiitzung bei Service-Anfragen.

Auf jedem Typenschild eines Roto Dachfens-
ters sowie der Roto Ausstattung findet sich
kiinftig ein QR-Code. Scannt der Handwerker
diesen mithilfe seiner Smartphone-Kamera
oder mithilfe einer App ab, wird er zum QR-
Code-Portal weitergeleitet. Dort kann er das
Produkt im ersten Schritt im ,,MeinRoto*-
Bereich registrieren. Online stehen sofort die
zum Produkt passenden Montage-, Service-
und Wartungsanleitungen sowie Videos

bereit, die die Arbeit auf der Baustelle erleich-
tern.

Service-Anfragen
Auch bei Service-Anfragen ist das hilfreich,
denn diese werden jetzt in wenigen Schritten
anhand vorausgefiillter Service-Formulare
direkt aus dem Portal heraus gestellt. Da tiber
den Code bereits alle relevanten Informationen
wie Seriennummer, Modell etc. zum Produkt
hinterlegt sind, entfallen aufwindige Kldrungs-
schleifen — die Anfrage kann sofort bearbeitet
werden. Fiir den Profi bedeutet das eine enor-
me Zeitersparnis, eine verkiirzte Bearbeitungs-
zeit und in der Folge eine grofere Zufrieden-
heit seiner Kunden.
Stetige Weiterentwicklung im Sinne des Kun-
den ist auch beim Roto QR-Code-Portal hand-
lungsleitend: Das Tool fiir das Handwerk wird
anhand der Riickmeldungen der Partner stetig
optimiert und ausgebaut, um im Arbeitsalltag
eine echte Erleichterung zu schaffen.

noch mehr Schutz vor Feuchtigkeit auf dem
Unterdach konnen auBerdem zusitzliche Was-
serableitrinnen angebracht werden.

Weitere Energieeinsparungen werden zudem
durch die Kombination des Systems mit dem
Roto Montage-Ddmm- und Anschlussrahmen
(MDA) erzielt.

Oew BR-Locle jodes Ferster
oindosly geerifizioren,

Weitere Informationen: https://www.roto-
dachfenster.de/qr-code-portal .html

Dach: steil

Anforderung: hoch

Puls: ents
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gerade jetzt seine Kunden unterstiitzen will.

Dachbaustoffhindler Florian Fillbach im Gespréach

Bei der Frage nach der aktuellen Markt- und
Geschiiftslage gerit Florian Fillbach ein biss-
chen ins Stocken: “Hitten Sie mich das vor
vier Wochen gefragt, wire mir die Antwort
sicher leichter gefallen.” Dabei spielt er natiir-
lich auf die aktuell durch Corona kaum ein-
schitzbare gesamtwirtschaftliche Lage an.
“Dem Dachbau wie der gesamten Baubranche
geht es eigentlich sehr gut. Die Auftragslage
im Dachdeckerhandwerk ist hervorragend. Die
einzige Gefahr, die wir bis zum Corona-Aus-
bruch hatten, war, dass es kaum noch ausfiih-
rendes Personal mit Fachkréften und Auszubil-
denden gab. Das Corona-Problem mal ausge-
klammert, sind die Dachdecker nach wie vor
in der komfortablen Situation, gar nicht so vie-
le Auftrige annehmen zu konnen, wie es der
Markt eigentlich erfordert. Aber auch mit
Corona sind wir optimistisch, dass das Dach-
geschift auch weiter laufen wird. Gestiitzt wird
dies auch durch die nach wie vor niedrigen
Zinsen.” So die Einschitzung des erst 23-jih-
rigen Bedachungshéndlers.

Vor drei Jahren hat er bedingt durch den Tod
seines Vaters und GrofBvaters deutlich frither
als geplant das Unternehmen iibernehmen
miissen. “Ich bin im Betrieb grof3 geworden,
da wir auch auf dem Betriebsgeldnde wohnen.

Ich habe schon als Kind mit
Schiefer gespielt”, erzihlt Fill-
bach. Nach dem Abitur hat er
sich deshalb entschieden, eine
Dachdeckerausbildung im Rah-
men eines trialen Studiums
anzufangen: Ausbildung, Meis-
ter, Betriebswirt des Handwerks
und Bachelor-Studiengang
parallel. Damit ist er aktuell in
der Abschlussphase, gleichzei-
tig fiihrt er den Betrieb in dritter
Generation.

Rund um den Standort in Heis-
tenbach in den Ausldufern des
Westerwaldes in Rheinland-
Pfalz beliefert das Unternehmen
Dachbaustellen im Umkreis
von rund 80 Kilometern ins Rhein-Main
Gebiet, den Westerwald bis nach Limburg und
Koblenz. “Wir sind z. B. stark im Steildach-
segment und fiihren hier ein sehr breites Sorti-
ment an Tonziegeln”, so Fillbach. Von einer
Schwiche oder Riickldufigkeit des steil
gedeckten Daches merke das Unternehmen
dabei nichts. “Unsere Umsatzzahlen zeigen
eher nach oben. Und auch der ebenso breit auf-
gestellte Flachdachbereich lduft bei uns stabil
mit guter Tendenz”, zeigt sich Bedachungsspe-
zialist Fillbach optimistisch.

Eine besondere Kompetenz baute der Betrieb
zudem mit Metallabkantungen auf. Seit einiger
Zeit verfiigt man iiber eine eigene CNC

GROSSHANDE

Die Fillbach Dach-Handel GmbH aus Heistenbach im Rhein-Lahn Kreis in Rheinland-Pfalz
beliefert seit 1976 Dachhandwerker mit Produkten fiir Steil- und Flachdach sowie
Metallarbeiten. Seit Herbst letzten Jahres ist Fillbach neues Mitglied der FDF-Koopera-
tion. Mitten in der Corona-Krise sprach DachNews Anfang April mit Geschiftsfiihrer
Florian Fillbach iiber erste Auswirkungen der Epidemie, und wie das Unternehmen

“Das Corona-Pro-
blem mal ausge-
klammert, sind
die Dachdecker
nach wie vor in
der komfortablen
Situation, gar
nicht so viele Auf-
trdge annehmen
zu kénnen, wie es
der Markt eigent-
lich erfordert.”

Florian Fillbach

Abkantmaschine und zudem die Moglichkeit,
vor Ort entsprechende SchweiBarbeiten vorzu-
nehmen. So ausgestattet stellt man seit einem
halben Jahr Mauerabdeckungen und entspre-
chende Halter oder Abkantungen aus Metall in
Eigenproduktion her. Das ermdogliche vor
allem hohe Flexibilitit und kurze Lieferzeiten,
betont Fillbach. Davon profitierten somit die
Kunden durch schnelle Produkt-Losungen.
Auch sonst bietet der Mittelstédndler seinen
Kunden viele Vorteile erkldrt Fillbach: “Wir
sind vor allem sehr flexibel. Wir haben gut
geschultes Personal, das echte Fachberatung
leisten kann. Zwei Mitarbeiter im Innendienst
sind z. B. gelernte Dachdecker. Hier kann also
wirklich praxisorientierte Beratung von jeman-

Bilder links: Die
CNC Maschine zur
Metallbearbeitung
macht Fillbach in
diesem Produktseg-
mant sehr schn ell
und flexibel. Glei-
ches gilt fiir den
Fuhrpark des
Unternehmens mit
Beispiel-LKW (Bild
rechts)

dem, der auch selbst schon auf dem Dach gear-
beitet hat, erfolgen. Der gut aufgestellte Fuhr-
park erlaubt zudem schnelle und piinktliche
Anlieferung zur Baustelle.

Die Auftragsbiicher der meisten Kunden seien
zudem bis zum Ende des Jahres voll, so dass
die Angst wegen eines Konjunktureinbruchs
bei den Dachdeckern geringer sei als in vielen
anderen Branchen. “Fiir die fernere Zukunft
machen wir uns natiirlich alle Gedanken. Soll-
ten wir in eine schwere Rezession geraten,
wird das sicherlich auch auf die Baubranche
Auswirkungen haben, aber das ist derzeit kaum
abzuschitzen”, so Florian Fillbach.

Da sei es gerade in einem zukiinftig vielleicht
schwierigen Marktumfeld von Vorteil, dass
man seit September letzten Jahres als Mitglied
der FDF Kooperation einen starken Dienstleis-
tungspartner habe, der das Unternehmen z. B.
im Dialog und der Abwicklung zu den Liefe-
ranten oder im Marketing mit der Ubernahme
vielfiltiger Aufgaben entlaste.

“So konnen wir uns noch stirker auf die
Bediirfnisse unserer Kunden konzentrieren”,
beschreibt Fillbach die Vorteile der Fachhan-
delskooperation und fiigt hinzu: “Vor allem
habe ich im Gesellschafterkreis der FDF viele
neue Kontakte zu anderen Gesellschaftern auf-
gebaut. Mit einigen davon arbeiten wir inzwi-
schen geschiftlich gut zusammen. Zudem
haben wir durch die FDF auch den Zugang zu
neuen Lieferanten bekommen. Insgesamt hat
sich ein neues und breites Netzwerk fiir uns
aufgetan.”

Mit Alustar macht Gromo die Dachentwasserung farbig

Mit der neuen Produktlinic GROMO
ALUSTAR stellt der Dachentwésserungs-
spezialist GROMO einmal mehr sein
Gespiir fiir die Anforderungen des Mark-
tes unter Beweis. Bisher nur aus blankem
Aluminium, prisentieren die Marktober-
dorfer nun ein komplettes Dachentwésse-
rungssystem aus farbbeschichtetem Alu-
minium.

Von der Dachrinne iiber das Regenfallrohr bis
zum Zubehor stammt alles aus einem Guss,
ohne Materialabweichungen oder Diskrepan-
zen in der Produktgeometrie. Zur Kom-
plettierung des Systems priisentiert GRO-
MO dariiber hinaus mit den DUOFALZ
Band- und Tafelblechen ein Novum: Auf-
grund der Beschichtung mit glatter und
strukturierter Oberfldche in einem Pro-
dukt sind die Bleche beidseitig verwend-
bar und sorgen auf diese Weise fiir maxi-
male Flexibilitdt bei der Verarbeitung.

Ob Steildach, Flachdach, klassisch, modern
oder puristisch — das GROMO ALUSTAR Sor-
timent bietet vielfiltige Moglichkeiten, indivi-
duelle Wiinsche und Anspriiche bei der Dach-
entwisserung zu realisieren. Seine sieben Far-
ben — anthrazit, hellgrau, weill, moosgriin, zie-
gelrot, oxydrot und Testa di Moro — sind auf
alle gingigen Dach- und Fassadensysteme
abgestimmt und schaffen ein harmonisches
Erscheinungsbild. Fiir die passende Farbkom-
bination stellt GROMO kostenlos einen Farb-
facher zur Verfiigung.

So kann der gewiinschte Farbton optimal auf
andere Gewerke der Gebdudehiille angepasst
werden. Und fiir noch mehr Individualitit kon-
nen Kunden aus 206 weiteren Farben des
RAL-Farbraums auswihlen.

,,Unsere Formen und Farben lassen unzéhlige
Kombinationen zu, die sowohl funktional als
auch isthetisch optimale Losungen bieten®,
sagt Manuel Kitzinger, Leitung Marketing und
Produktmanagement bei GROMO. , Zudem ist
Aluminium aufgrund seiner Produkteigen-
schaften in der Dachentwisserung dufBerst
beliebt. Denn es ist korrosionsfrei, leicht form-

bar und bei gleicher Festigkeit nicht halb so
schwer wie alternative Metalle.*

Ein Grofteil der Produkte aus der GROMO
ALUSTAR Palette wird aus blanken Alumini-
umlegierungen gefertigt und anschlieBend
stiickweise pulverbeschichtet, wihrend Dach-
rinnen und Fallrohre aus bandbeschichteten
Aluminiumlegierungen (Coil-Coating) beste-
hen. Die Oberfléchen der GROMO ALUSTAR
Produkte stehen in zwei Versionen zur Aus-
wahl: Seidengldnzend verfiigt die glatte SX-
Oberfldche iiber eine grofle Farbvielfalt mit
guter Farbbesténdigkeit in allen genannten Far-
ben. Dagegen zeigt die struktu-
rierte TX-Oberfldche ein mat-
tes Erscheinungsbild mit hoher
UV-Farb- und Witterungsbe-
stindigkeit sowie Kratz- und
Abriebfestigkeit, ist vorerst in
Anthrazit, Hellgrau und Testa
di Moro erhiltlich.
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Dichten, Dammen, Begriinen und Energiegewinnen sind die Stair-
ken im Produktprogramm der Paul Bauder GmbH & Co. KG. Seit
zwei Jahren haben die Stuttgarter ein neues Fiihrungsteam. Uber
die beiden Jahre nach dem Generationswechsel, die Marktaussich-
ten am Dach und den neuen BauderECO S Dammstoff sprach Dach-
News mit Geschiftsfiihrer Tim Bauder.

Herr Bauder, zwei Jahre des Fiihrungs-

und Generationswechsels bei Bauder

sind um. Wie ist der Stand der Dinge?
Tim Bauder: Paul-Hermann und Gerhard
Bauder haben den Generationswechsel tatséch-
lich und sehr konsequent umgesetzt. Sie sind
nicht mehr im operativen Geschift, wohl aber
im Beirat des Unternehmens titig. Fiir das neue
Fithrungsteam mit mir, meinen Briidern Jan
und Mark sowie Gerhard Einsele fiihlt sich die-
ses Vertrauen natiirlich gut an und hat Erfolg.
Auch alle Mitarbeiter haben diesen Wechsel
mitgetragen und erfolgreich begleitet. Insge-
samt sehen wir in diesem Konzept des gelebten
Familienunternehmens zum Anfassen einen
groflen Wettbewerbsvorteil fiir uns und bauen
dies z. B. mit dem Programm ‘Leitbild lebt’ fiir
unsere Mitarbeiter derzeit weiter aus.

Sie sind Marktfiihrer im Flachdach. Wie
lauft der Markt hier?

Tim Bauder: Das Flachdach hat im vergan-
genen Jahr eher enttduschend abgeschnitten.
Trotz allem Gerede um den Bauboom gehen
wir davon aus, dass der Abdichtungsbereich
um 1 Prozent riickldufig war. Der Bauboom,
der in aller Munde ist, erreicht die Abdichtung
am Flachdach also leider nicht. Der Boom
spielt sich vor allem im Mehrfamilienhaus im
Bereich Fassade und Fenster ab. Das Dach die-
ses Mehrfamilienhauses ist leider verhiltnis-
miBig klein.

Und dieses Jahr?
Tim Bauder: Fiir das laufende Jahr gehen
wir davon aus, dass wir das Vorjahresniveau

halten werden. Die gute Nachricht fiir uns
kommt aber unmittelbar danach, der Anteil der
von uns vertriebenen PU-D@dmmstoffen am
flachen Dach ist im letzten Jahr weiter gestie-
gen. Der Anteil betrigt jetzt etwa 15 Prozent.
Vor 5 bis 6 Jahren war das noch in etwa die hal-
be Groflenordnung, also 6 bis 7 Prozent Markt-
anteil fiir Polyurethan-Dédmmstoffe. Insbeson-
dere im Industrie-Leichtbau hat dieses Seg-
ment gewonnen.

Wie stellt sich denn der Markt fiir Flach-
dachabdichtungen dar?
Tim Bauder: Hier gibt es keine nennenswer-
ten Verdnderungen bei den Marktanteilen der
Abdichtungsmaterialien. 1/3 der Abdichtungen
wird mit Kunststoffbahnen ausgefiihrt und 2/3
mit Bitumenbahnen. Hier verdndert sich im

Bauder Umsatzentwicklung
in Mio. Euro
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BauderECO S
Aufsparrendammung

Der neue Dachdimmstoff BauderECO S
besteht zu grofen Teilen aus Biomasse
(Reststoffe aus der Landwirtschaft), aus
recycelten Stoffen (Wertstoffreste) und wei-
teren natiirlichen Materialien (Muschelkalk).
BauderECO S enthilt keine raumluftbelas-
tenden Stoffe wie Formaldehyd, Bindemit-
tel oder sonstige Zusatzstoffe, z.B. gegen
Schidlinge oder Schimmel. Zusitzlich
erfiillt BauderECO S die Vorgaben des
AgBB (Ausschuss zur gesundheitlichen
Bewertung von Bauprodukten).

Zudem verspricht Bauder maximale Damm-
leistung bei geringstem Rohstoff- und Ener-
gieeinsatz. (WLS 024/WLS 025). Im Ver-
gleich mit anderen Dachddmmstoffen bietet
BauderECO bei geringster Dicke eine her-
vorragende Dammleistung. Dadurch ist die
Aufbauhohe und die Gewichtsbelastung fiir
Dach und Mensch deutlich geringer, das
Dach sieht schoner aus - und schlanker muss
beim winterlichen Kilte- und sommerlichen
Hitzeschutz nicht schlechter sein. BauderE-
CO S bietet auch hier beste Werte. Und die
Wissenschaft hat bewiesen: Es gibt keinen
Unterschied zwischen unterschiedlichen
Déammstoffen beim sommer-

lichen Hitzeschutz. Bei

einem mit BauderECO S orooori
geddmmten Dach bleibt die
heife Luft im Sommer drau-
fen und im Winter die war-
me Luft im Raum.
Lieferbar ist der neue 6kolo-
gische Dachddmmstoff Bau-
derECO S - als Aufsparren-
ddmmung ab April 2020 in
den Dicken 80, 105, 125 mm
(jeweils WLS 025),140 und
160 mm (jeweils WLS 024).

Recycelte Wertstoffreste

nachwachsenden Rohstoffen

Zeitablauf nicht viel. Mal gibt es ein Jahr, in
dem die Kunststoffseite die Nase vorn, im
nichsten Jahr dann die Bitumenseite. In der
Sanierung findet man allerdings eher Bitumen-
bahnen, im Neubau und auf Leichtbaukon-
struktionen gibt es dann in der Regel Folien-
abdichtungen.

Wie entwickelt sich das Griindach?

Tim Bauder: Sehr erfreulich. Wir hatten im
letzten Jahr zweistelliges Wachstum. Das geht
schon seit einigen Jahren Stiick fiir Stiick nach
oben. Wir erwarten in 2020 weiteres nennens-
wertes, also zweistelliges Wachstum. Vor allem
beobachten wir, dass der Dachdecker anféingt,
sich fiir dieses Produktsegment zu interessie-
ren. Ich habe hier in der letzten Zeit sehr viele
Gespriche mit Dachdeckern gefiihrt, die darti-
ber nachdenken in die Dachbegriinung einzu-
steigen oder im vergangenen Jahr ihre ersten
Erfahrungen damit gemacht haben.

Was hat sich denn nach so langer Zeit in

der Dachbegriinung verindert?
Tim Bauder: Ich denke, es sind zwei Fakto-
ren, die hier eine Rolle spielen. Zum einen ist
die Verfiigbarkeit der Gala-Bauer in dem Maf3e
nicht mehr gegeben. Hier gibt es eine hohe
Auslastung, so dass mancher Dachdecker sagt,
das mache ich besser selber. Zum anderen
haben sich die Lohne zwischen Dachdecker-
handwerk und Gala-Bauern ein Stiick weit
angeglichen. Die Ausfiihrung fiir den Dachde-
cker ist also durchaus attraktiv. Dem entgegen
steht natiirlich derzeit der Fachkriftemangel
und die gute Auslastung im Dachdeckerhand-
werk. Aber der Dachdecker merkt halt, das er
mit einem Griindach seine Ertridge pro Qua-
dratmeter Dach deutlich steigern kann.

Also griiner Daumen hoch am Dach?
Tim Bauder: Ja, vor allem die Kommunen
in Deutschland machen sich Gedanken, wie sie
Ausgleichsflachen in den Stddten schaffen
konnen. Gerade bei Nachverdichtung in Kom-
munen steht man vor dem Problem, dass
Abwasserkanéle voll sind. Griinddcher sind
hier eine hervorragende Losung.

Wie lauft der Steildachbereich? Hier

sind Sie ja Marktfiihrer im Bereich der

Aufsparrendimmung.
Tim Bauder: Erfreulich ist, dass der Markt
der PU-Aufsparrenddmmung im letzten Jahr
zum ersten Mal seit einigen Jahren wieder um
etwa 3,5 Prozent gewachsten ist. Hier sind wir
fiir 2020 sehr zuversichtlich. Zum einen haben
wir mit BauderECO S hier einen neuen
Déammstoff, zum anderen haben wir das grofle
Gliick, dass die Bundesregierung die steuerli-
che Forderung nun endlich auf den Weg
gebracht hat. Das hilft insbesondere uns, weil

Sortenrelnes

Muschelkalk

PP
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Das Fiihrungsteam: Mark Bauder (links) verantwortet den Bereich Technik, Tim Bau-
der das Marketing, Jan Bauder (rechts) ist zustidndig fiir den
Bereich Export und Finanzen, alle unterstiitzt und begleitet von
Gerhard Einsele (2. v. links).

diese Forderung an einen u-Wert von 0,14
gebunden ist. Das erfordert entweder grofie
Diammstoffdicken bei schlechter Wiarmeleitfi-
higkeitsstufe oder, wenn man schlanke Auf-
bauten haben will, kommt man an PU-Dimm-
stoffen nicht mehr vorbei.

Also groBie Erwartungen fiir diese Jahr?
Tim Bauder: Wir haben die steuerliche For-
derung und den KfW-Zuschuss. Dieser hat sich
verdoppelt. Er lag bisher bei 5.000 Euro und
liegt nun bei 10.000 Euro pro Malinahme.
Wichtig bei der steuerlichen Forderung ist,
dass die Sanierungs-MaBnahme nicht das zu
versteuernde Einkommen mindert, sondern sie
mindern tiber die Abschreibungszeit von drei
Jahren unmittelbar die Steuer-
schuld. Das kann schon einen
ordentlichen Investitionsanreiz
bedeuten.

Dann erwarten Sie weiter gute
Zahlen?

“Uns geht es
darum, dass
unter die Solar-
Module eine ver-
niinftige D&m-

Photovoltaik, wenn Sie nach zehn Jahren den
Dachaufbau erneuern miissen?

Mit BauderECO S haben Sie in diesem
Jahr einen neuen Steildach-Dammstoff
vorgestellt. Sie sprechen dabei von neuer
Nachhaltigkeit. Wie passt das zu PU, das
bekanntermafien auf Rohél basiert?
Tim Bauder: Wir denken nach wie vor, dass
PU der mit Abstand nachhaltigste Ddmmstoff
ist. Er benotigt wenig Rohstoff in der Herstel-
lung und bietet hervorragende Ddmmwerte in
der Nutzung. Diese Faktoren ergeben eine opti-
male Okobilanz. Noch weiter gehen wir mit
unserer aktuellen Produktneuheit, dem o6kolo-
gischen Ddmmstoff BauderECO S. Verarbeiter,

,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,, Bauherren und Architekten fordern

wohngesunde Dammstoffe, die
Energie einsparen und das Klima
schiitzen. Der neue Dachdamm-
stoff BauderECO S fiir die Auf-
sparrenddmmung  setzt  neue
MabBstibe. BauderECO S besteht

Tim Bauder: Der Umsatz unse- mung und zu ca. 75% aus nachwachsenden
res Unternehmens ist im letzten  Abdjchtung mit und recycelten Rohstoffen. Das
Jahr auf 675 Millionen Euro  hoher Lebens- sind Biomasse,r'ecycelte Wer’{stoff—
gestiegen. Die Mitarbeiterzahl dauer kommt.” reste und natiirliche Materialien.

bewegt sich auf 1.100 zu. Fiir
2020 sind wir zuversichtlich den
Umsatz auf tiber 700 Millionen zu steigern.

Tragt dazu auch Photovoltaik bei?
Tim Bauder: In der Photovoltaik geht es
verhéltnismaBig zdh voran. Wir haben hier ein
System fiir das Flachdach, mit dem wir eine
eigene Unterkonstruktion bieten. Damit lassen
sich die Module durchdringungsfrei befestigen.
Das Problem der Photovoltaik am Flachdach
ist aber, dass der Dachdecker hier im Gegen-
satz zum Steildach nicht wirklich in den Markt
gehen will. Und bei der Zielgruppe der Sola-
teure tun wir als Bauder uns eher schwer. Aber
auch in diesem Produktsegment haben wir im
vergangenen Jahr durchaus grofe Anlagen
installiert. Wir beschéftigen uns mit der Pho-
tovoltaik allerdings weniger wegen der Photo-
voltaik an sich. Uns geht es darum, dass unter
die Module eine verniinftige Ddmmung und
Abdichtung mit hoher Lebensdauer kommt.
Was bringt die schonste Renditerechnung fiir

Das Unternehmen

Die Paul Bauder GmbH & Co. KG in Stutt-
gart ist filhrender Hersteller von Dachsys-
temen in Europa und seit mehr als 160 Jah-
ren inhabergefiihrt. Aus einer Hand bietet
Bauder umfassende Beratung sowie alle
Materialien zum Dichten, Ddmmen, Begrii-
nen und Energiegewinnen und gibt somit
Planern, Bauherren und Verarbeitern die
Sicherheit, die beste Entscheidung fiirs
Dach zu treffen.

In Deutschland kommen die Abdichtung
fiir jedes vierte Flachdach und jede fiinfte
Aufsparren-Wiarmedimmung von Bauder.
Etwa 1.100 Mitarbeiterinnen und Mitarbei-
ter arbeiten im Hauptwerk Stuttgart sowie
in den sieben weiteren Werken in Bochum,
Herten, Landsberg bei Halle, Achim bei
Bremen, Bernsdorf und Schwepnitz bei
Dresden sowie Bruck an der Leitha bei
Wien. Sechs Verkaufsgruppen in Deutsch-
land und Vertriebsgesellschaften in 15 Lén-
dern sorgen fiir staindige Kundennihe.

Die Biomasse wird aus Reststoffen
aus der Landwirtschaft gewonnen.
Die Wertstoffreste fallen bei der Produktion
des Dammstoffs an und werden zu neuen Roh-
stoffen recycelt. Dieser Anteil wird sich in den
nichsten Jahren weiter erhdhen. Fiir die obere
und untere Deckschicht von BauderECO S
wird Muschelkalk als natiirliches Material ver-
wendet. Bei der oberseitigen Kaschierung der
Déammelemente setzen wir wegen des deutlich
vereinfachten Recyclings am Ende der Nut-
zungsdauer auf sortenreines Polypropylen.
Durch das neuartige BauderECO Schaumsys-
tem, die beiden Deckschichten aus Muschel-
kalk und durch die oberseitige Kaschierlage
erhohen wir die Diffusionsoffenheit des
Dammstoffes. BauderECO S ist dadurch
atmungsaktiv. Eventuell eingedrungene Feuch-
te kann sicher entweichen. Selbst bei der Ver-
packung verwenden wir anteilig recycelten
Kunststoff.

Man weil}, dass okologische Dimmstoffe

meist teurer sind. Wie sieht das bei Threr

Neuheit aus?
Tim Bauder: Diese Nachhaltigkeit kostet
etwas mehr. Wir reden iiber einen Preisunter-
schied von etwa 10 Prozent, was das Material
angeht. Wenn man das auf die Investitionssum-
me bezieht, also bei einer durchschnittlichen
Dachsanierung von ca. 40.000 Euro, sind wir
bei Mehrkosten fiir BauderECO S von etwa
einem Prozent. Wir denken, diese circa 400
Euro sind fiir mehr Okologie und Nachhaltig-
keit eine akzeptable Summe. Vergessen diirfen
Sie dabei auch nicht folgende Gegenrechnung:
Fiir die Herstellung von 150 Quadratmeter
Dachddmmung aus Holzfaser sind etwa 15
Bédume von rund 15 Meter Hohe und 50 Jahre
alt notwendig. Diese Bdume konnen Sie bei
Verwendung von BauderECO S stehen lassen
und helfen so unseren kranken Wéldern.
Zudem haben wir entschieden, in diesem Jahr
unsere Gelder fiir Verkaufsforderung in eine
weitere Oko-Aktion flieBen zu lassen: Pro 100
gm verkaufte BauderECO S Dimmflédche in
diesem Jahr pflanzen wir jeweils drei Bdume
in Aufforstungsprojekten in Deutschland. Oko-
logischer kann man wohl nicht dimmen.

www.loro.de
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Neue Losungen fiir
auBergewohnliche Raume

Gleich zwei beeindruckende Neuzugidnge
verzeichnet das Standardsortiment der Velux
Lichtlosungen mit den Fensterkombinationen
Uberfirst und dem Studio-Fenster ,,3 in 1.
Mit beiden konnen Handwerker dank standar-
disierter Module einfach und sicher fiir grof3-
ziigigen Lichteinfall sorgen und damit beson-
dere Wohnrdume unter dem Dach realisieren.
Lichtverhiltnisse wie in einem Atelier schafft
die Uberfirstlosung. Dachhandwerker verbin-
den dabei mithilfe eines standardisierten Ein-
bausets zwei oder mehr Dachfenster iiber
dem First. Der Einbau ist mit oder ohne First-
ziegel moglich. Auch die Anzahl der Fenster-
kombinationen ist frei wéhlbar. Der zugelas-
sene Dachneigungsbereich liegt bei 15 bis 55
Grad. Da diese Lichtlosung in der Regel
schon durch ihre Lage mit schwer zugingli-
chen Bediensituationen einhergeht, empfiehlt
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sich der Einsatz mindestens eines automati-
schen Dachfensters und die Verwendung der
pflegeleichten Kunststoff-Ausfiihrung. Passen-

de Sonnenschutzldsungen fiir hoheren Hitze-
schutz oder Verdunkelung sind ebenfalls in
einer automatischen Ausfiihrung erhiltlich.

Drei Fenster, ein Rahmen

Aufgrund des positiven Feedbacks aus dem
Markt wird das Studio-Fenster ,,3 in 1*, das
der Dachfensterhersteller 2019 erstmals pra-
sentierte, ab Februar fester Bestandteil des
Velux Standardsortiments. Dachhandwerker

wie Bauherren profitieren bei dieser Lichtlo-
sung gleichermafen. Der Einbau dieser Licht-
16sung aus drei verbundenen Fensterelementen
gestaltet sich durch die Konstruktion mit einem
einzigen Blendrahmen fast so einfach und
schnell wie bei einem Einzelfenster; der mitt-
lere, fest verglaste Fliigel ist schon vormon-

Velux hat nicht nur das Design seiner Hitze-
schutz-Markisen optimiert, sondern gleich
eine weitere Variante entwickelt: Die neue
solarbetriebene Markise mit Verdunke-
lungsfunktion komplettiert das Sortiment
der auflenliegenden Hitzeschutz-Lésungen
und bietet dank automatischer Steuerung
zudem sehr hohen Bedienkomfort.

Damit reagiert der Dachfensterhersteller auf
die aufgrund der extremen Sommer der letzten
Jahre immer groflere Bedeutung von Hitze-
schutz. Ab Mitte des Jahres konnen Mieter
oder Eigentlimer zur Sicherstellung angeneh-
mer Temperaturen im Dachgeschoss je nach
individueller Anforderung aus drei Varianten
die fiir sie optimal passende Losung wihlen.
Die neue Markise vereint dank ihres anthrazit-
farbenen, wetterbestindigen Stoffes Hitze-
schutz und Verdunkelung in einem Produkt.
Damit ist sie eine interessante Losung fiir hei-
Be, helle Sommertage. Alu-Querstreben sorgen
fiir eine zusitzliche Stabilitidt des Gewebes.
Die Markise ldsst sich per Knopfdruck 6ffnen
und schliefen und wird iiber eine Solarzelle
mit Energie versorgt; ein Funk-Wandschalter
ist im Lieferumfang enthalten.

Schlankes Design
Mit Einfiihrung der neuen Hitzeschutz-
Variante hat der Dachfensterhersteller
das Design auch aller weiteren elek-
trisch oder solarbetriebenen Velux Inte-
gra Markisen deutlich optimiert: Dank
schmaler Schienen und einer schlanke-
ren Tuchkassette mit einer komplett im
Kassettenprofil integrierten Solarzelle

fligen sich die Markisen dezenter in die

tiert. Bauherren erhalten eine Dreier-Kombi-
nation fast zum Preis von zwei vergleichba-
ren Einzelfenstern. Zudem sind die beson-
ders schmalen Rahmenprofile dieser Licht-
16sung nicht nur dsthetisch, sondern ermog-
lichen auch einen groBeren Lichteinfall und
grof3ziigigen Panoramablick.

Dachfldche ein. Ein gerduscharmer Motor
sorgt fiir einen ruhiges Lauf- und sanftes
SchlieBverhalten. Egal ob in der neuen, ver-
dunkelnden oder in der bereits erhéiltlichen,
transparenten Variante lassen sich die Fenster
dank der Montage auf dem Fensterfliigel kom-
plett 6ffnen, auch wenn die Markisen herunter-
gefahren sind.

Losungen fiir jeden Kundenwunsch
Damit bietet Velux jetzt drei addquate Varian-
ten fiir den individuellen Hitzeschutz-Bedarf
im Dachgeschoss: Der Rundumschutz Rollla-
den bleibt die effektivste Losung mit zusétzli-
chen Funktionen wie erhohter Wirmedim-
mung, optimaler Verdunkelung zu jeder Tages-
zeit und verminderten Regen- und Hagelgeriu-
schen. Neben dieser Ganzjahreslosung stellt

Handwerker konnen Mie-
tern und Eigentiimern
kiinftig aus drei Velux Hit-
zeschutz-Varianten die pas-
sende Losung anbieten: Hit-
zeschutz-Markise Tageslicht
(links), Hitzeschutz-Marki-
se Verdunkelung (Mitte)
oder Rollladen (rechts).

die neue Markise mit verdunkelndem Stoff
eine interessante Alternative insbesondere fiir
Sommermonate dar — die beiden wichtigsten
Funktionen sind durch sie abgedeckt. Fiir
Wohn- oder Biirordume, die effektiven Hitze-
schutz benétigen, jedoch nicht vollstindig ver-
dunkelt werden sollen, bleibt auch weiterhin
die Markise in der Tageslicht-Ausfiihrung eine
geeignete Losung. Bei letzterer kann zudem
aus den drei Bedienvarianten manuell, elek-
trisch oder solarbetrieben gewihlt werden.
Rollldden wie auch Markisen sind mit innen-
liegendem Sonnenschutz kombinierbar — sei es
aus dekorativen Aspekten oder fiir eine indivi-
duellere Tageslichtregulierung unabhingig
vom auflenliegenden Hitzeschutz.

Bereit fiir Smart-Home-Nutzung
Alle drei Hitzeschutzprodukte kénnen mit dem
als Zubehor erhéltlichen Smart-Home-System
Velux Active auch per Smartphone und Sprach-
steuerung bedient werden. Zudem ist damit die
vorausschauende Steuerung der Hitzeschutz-
Produkte auf Basis externer Wetterdaten mog-
lich. Wenn die Prognosen hohe Temperaturen
ankiindigen, fahren die Produkte herunter,
bevor sich die Rdume auftheizen konnen.
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Die neue Hitzeschutz-Markise sorgt nicht nur fiir
angenehme Temperaturen im Dachgeschoss. Sie kann
auch den Tageslichteinfall verhindern.

EFYOS Blue smart von Soprema
Gefilledammsystem mit Kehl- und Gratplatten zum Klappen

Mit EFYOS Blue smart bietet Systemher-
steller SOPREMA eine effektive Losung fiir
die einfache, schnelle und sichere Gefille-
dédmmung von Flachdéichern. Das System
besteht aus vorgefertigten, individuell kom-
binierbaren PIR-Dimmplatten mit sehr
guten Produkteigenschaften hinsichtlich
Dammwirkung, Druckfestigkeit und Lang-
lebigkeit. Innovative Kehl- und Gratplatten
zum Zusammenklappen vereinfachen den
Transport und erleichtern die Verarbeitung.

Ein akkurat verlegtes Gefille sorgt fiir die dau-
erhaft sichere Entwisserung von Flachdédchern
und ist damit ein elementarer Bestandteil lang-
lebiger Abdichtungsaufbauten. Das neue
Gefilledachsystem EFYOS Blue smart vom
Flachdachexperten SOPREMA lisst sich sehr
einfach und sicher zu individuellen Flachen
zusammenstellen und ist somit fiir nahezu
jedes Flachdach geeignet.

Energieeffizient bei
niedrigen Aufbauhéhen

Die hochwertigen PIR-Hartschaumddmmoplat-
ten des Systems sind mit einer Wirmeleitstufe
von WLS 023 energetisch sehr effizient und
ermoglichen geringe Aufbauhthen. Insgesamt
weist die Gefilleddimmung durch eine minima-
le Plattenstidrke von 20 mm ein niedriges Volu-
men auf; dadurch werden Material-, Transport-
und Lagerkosten verringert.

Im System stehen acht unterschiedliche vorge-
fertigte Gefilleplatten a 1.200 x 1.200 mm zur
Verfiigung. Wasser wird iiber ein Gefille von

2,08 % zuverldssig zu den Entwisserungsein-
richtungen gefiihrt. Durch die Aneinanderrei-
hung der Platten konnen einlagige Gefillestre-
cken von bis zu 10,80 Metern erreicht werden.
Der Aufbau ldsst sich beliebig verldngern,
indem als Ausgleich eine 200 mm starke Stu-
fenddmmung mit der PIR-Flachplatte EFYOS
Blue A eingesetzt wird.

So klappt‘s mit dem Gefille

Eine Besonderheit im EFYOS Blue smart Sys-
tem stellen die innovativen Kehl- und Gratplat-
ten dar, die sich diagonal zusammenklappen
lassen. Dadurch sind selbst Platten in dickeren
Stirken sicher zu transportieren und einfach zu
verlegen. Fiir die Ausbildung spitzer Firstver-
laufe enthilt das System Firstplatten, stehendes
Wasser kann so vermieden werden. Insgesamt
ist das System durch den Einsatz von First- und
Traufplatten sehr verschnittarm.

Die korrekte Verlegung der Platten wird durch
die klar verstindliche Bedruckung der blauen

Ein richtig verlegtes Gefilledach mit EFYOS Blue
smart ergibt ein harmonisches Bild mit klar ersicht-
lichem Gefilleverlauf.

alukaschierten Platten-Deckschichten unter-
stiitzt: Grofle Pfeile zeigen die FlieBrichtung
an, gut erkennbare Plattennummern erlauben
die richtige Anordnung und das aufgedruckte
Raster dient als Schneidhilfe fiir den Verarbei-
ter. Aufgrund der blendfreien Oberflidche ist die
Bedruckung auch bei unterschiedlichem Licht-
einfall sehr gut zu erkennen. Ein richtig verleg-
tes Gefilledach mit EFYOS Blue smart ergibt
ein harmonisches Bild mit klar ersichtlichem
Gefilleverlauf.

Die SOPREMA Anwendungstechnik erstellt
auf Wunsch Gefillepldne fiir individuelle
Flachdach-Abdichtungsprojekte:
gefaelle@soprema.de.

-
-«

Kehl- und Gratplatten zum Zusammenklap-
; pen vereinfachen den Transport und die kor-
" rekte Verarbeitung.

LEMPHIRZ:

QUALITAT an
oberster Stelle

NK Rinnenhalters

Tragfihigkeit nach
DIN EN 1462
flr mehr Sicherheit

4-Loch-Anordnung
fur einen vergroferten
lochfreien Bereich

Gesenkte Nagellcher
gemil den Fachregeln
fir Metallarbeiten im

[Dachdeckerhandwerk

Voll verzinke -
nachtriglich
angebrachte
Federn verhindern 1 -
Karrosion

Fachregel- || |
konforme
Schenkel-

lange,

z.B. 30 cm

bei 6-teilig

Klassiker fiir groBe Dacher

Fiir Funktionsgebiude im landwirtschaftli-
chen und gewerblichen Bereich sind Well-
platten ein bewihrtes Bedachungsmaterial.
Die groBformatigen Platten aus Faserze-
ment oder glasfaserverstirktem Kunststoff
(GfK) bieten hier viele Vorteile.

Sie konnen die Platten viel schneller verlegen,
dass verringert die Bauzeit und spart Kosten.
Gleichzeitig sind die Wellplatten sehr robust,
witterungsbestidndig und langlebig. Damit bie-
ten Sie [hren Kunden eine sichere Bedachungs-
16sung fiir viele Jahre, sogar Jahrzehnte.

Die thyssenkrupp Plastics GmbH bietet fiir
jede Anforderung die passende Losung: Swis-
spearl Faserzement Wellplatten und owofil
GfK-Wellplatten.

Mit den robusten Swisspearl Wellplatten haben
Thre Kunden fiir viele Jahrzehnte eine sichere
Bedachung. Die Wellplatten sind frostbestédn-
dig, hagelfest und dank 2-facher Oberfldchen-
beschichtung besonders witterungsbestéindig,
mit gleichbleibender Asthetik.

Mit Swisspearl Faserzement haben Thre Kun-
den optimalen Brandschutz. Die Platten bren-
nen und schmelzen nicht und entwickeln im
Brandfall keine schéddlichen Rauchgase, das
entspricht der Brandschutzklasse A2-s1, dO.
Dank natiirlicher Rohstoffe sind Swisspearl
Faserzementplatten gesundheitlich absolut
unbedenklich und deponierbar. Auch unter der
Bedachung sorgen sie fiir ein angenehmes Kli-

ma. Die Platten sind atmungsaktiv mit einer
diffusionsoffenen Riickseite und schallhem-
mend, ohne ,, Trommeleffekt* bei Regen.

Swisspearl Wellplatten konnen ab 7° Dachnei-
gung verlegt werden und sind in verschiedenen
Léngen und Farben im Profil 5 und 6 lieferbar.

Fiir richtig groBe Flichen: owofil Wellplat-
ten sind mit 4,2 kg/m? sehr leicht, dennoch sta-
bil und robust. Daher kénnen Sie auch grofe
Lingen - bis 8 m sind lieferbar - einfach,
schnell und kostengiinstig verlegen. Auch die
Unterkonstruktion kann leichter ausfallen, als
bei schwerem Bedachungsmaterial.

Bei einem Pfettenabstand von 1,5 m ist owofil
mit bis zu 400 kg/m? belastbar. Daher eignen
sich die Platten fiir Regionen mit starkem
Hagel oder Schnee. Aber Achtung, wie fast alle
Bedachungen ist owofil nur mit aufgelegten
Bohlen begehbar.

Die Glasfasern in owofil altern nicht, daher
sind die Platten hochst witterungsbestdndig
und bleiben dauerhaft formstabil und dicht.
Das Material ist komplett durchgefirbt, die
Platten behalten tiber viele Jahre ihr Erschei-
nungsbild. owofil ist gegen viele Chemikalien
bestindig und eignet sich auch fiir beliiftete
Nutzvieh-Stallungen.

Swisspearl und owofil Wellplatten eignen sich
als Dacheindeckung und fiir die Wandverklei-
dung. Fiir beide Platten bieten der Hersteller
ein umfangreiches Zubehdrprogramm fiir die
fachgerechte und einfache Verlegung.

DER LUXUSZUGANG
ZUR DACHTERRASSE

Was fiir den einen der Garten, ist fiir den anderen seine Dach-@
terrasse - am besten mit einem direkten und komfortablen
Zugang. LAMILUX hat nun einen neuen dritten Flachdach Ausstieg
im Repertoire, der noch luxuridser und platzsparender ist. f

»  Offnet in zirka 25 Sekunden
»  Offnet um 84 Grad
» st in allen RAL-Farben erhaltlich
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Postfach 15 40 | 95105 Rehau | Tel: 092 83/5 9540 | information@lamilux.de

LAMILUX HEINRICH STRUNZ GMBH
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[ Kann ein Kunde die Ware zuriickge-
ben, weil er sie wegen Corona nicht
mehr verkaufen kann?

Nein. Ich hatte tatsdchlich kiirzlich ein
Gesprich mit einem Mandanten, Chef eines
kleineren Unternehmens, bei dem eine grof3e
Handelskette im Elektronikbereich Ware im
Wert von rund 10.000 EUR bestellt hatte. Der
Unternehmer, unser Mandant, hat den Auftrag
bestitigt, hatte fristgerecht geliefert, und nun
mochte die Handelskette die Ware nicht mehr
behalten. Sie erwartet vielmehr von ihm die
Riicknahme derselben, weil sie sie wegen der
SchlieBung der Mirkte nicht mehr bendtigen.
Die Bezahlung der Rechnung wurde abgelehnt.

Fiir das kleine Unternehmen geht es hiermit
nun auch um die eigene Existenz. Es ist gerade
jetzt dringend auf den Geldeingang angewie-
sen. Rechtlich betrachtet ist ein wirksamer Ver-
trag zustande gekommen. Daran éndert auch
die Krise nichts. Einen Anspruch auf Riicknah-
me der Ware hat die Handelskette nicht, wenn
im Vertrag nicht etwas anderes vereinbart wur-
de. Sie ist vielmehr verpflichtet, ihren Teil der
Vereinbarung einzuhalten und muss die Rech-
nung zahlen. Gleichwohl kann aber die Riick-
nahme der Ware ggf. sinnvoll sein, jedenfalls

RECHT

Viele Handwerkerkunden ob Gewerhe oder Privat werden unter der
Corona-Krise zu leiden haben. Da liegt die Frage nahe, wie man mit
offenen Forderungen umgehen soll. ,,’Abwarten und Tee trinken’
ware hier kein guter Rat, jedenfalls wenn es um die Erhaltung der
eigenen Liquiditit geht”. Unser Autor ist Geschiftsfiihrer eines
Inkassounternehmens. Er erklirt, was Sie jetzt wissen miissen.

Inkasso in Z2eichen
der Corona-Krise

wenn sie fiir den Unternehmer verwertbar ist
und unter keinen Umstidnden damit zu rechnen
ist, dass der Abnehmer sich erholt, sondern ihm
gar die Insolvenz droht.

I Wie beauftrage ich denn ein Inkas-
sounternehmen oder Rechtsanwalt in
Zeiten von Corona?

Generell benotigen wir fiir eine Beauftragung
durch den Gldubiger lediglich eine Kopie der
Rechnung oder einen Kontoauszug sowie eine
Kopie der 1. Mahnung oder aber Angabe der
Mahndaten. Ein Rechtsanwalt wird hieri.d. R.
mit den gleichen Unterlagen auskommen. Nach
eingehender Priifung, ob Zahlungsverzug vor-
liegt und die Forderung
rechtens ist, wird die
Forderung meist noch
am selben Tag bearbei-
tet. Die Beauftragung
kann schnell formlos
per Mail erfolgen. Ein
personliches Erschei-
nen ist also nicht nur in
Zeiten von Corona
absolut nicht erforder-
lich. Einige Inkassoun-
ternehmen  erwarten

|
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ALUJ ET JKE Professional

neu und multifunktional mit
der 4-Lagen-Sicherheit
» bis 100°C temperaturbesténdig

» flir ein regensicheres Unterdach
» integrierter Feuchtigkeitsspeicher

- »sehr hohe Reil3festigkeit

www.alujet.de

Bild: fotolia.com, Dan Race

aber z. B. eine Mitgliedschaft und Beitrige,
bevor sie titig werden, andere verkaufen Auf-
tragszettel, Coupons, eine Art Rabattsystem, bei
wieder anderen lauft eine Auftragserteilung nur
online... Man sollte sich also vor der Beauftra-
gung beim jeweiligen Dienstleister iiber die
Konditionen informieren.

Bl Wie geht es dann weiter?

.. wohl weitaus unspektakulirer als allgemein
und gern berichtet wird. Bei uns z. B. beginnt
alles mit der ersten schriftlichen Zahlungsauf-
forderung an den Schuldner, der ggf. dann wei-
tere folgen. Daneben wird durch psychologisch
geschultes Personal ein telefonisches Mahn-
verfahren durchgefiihrt,
respektvoll und hoflich,
aber auch konsequent. In
Zeiten von Corona wird
man hier allerdings mit
noch mehr Fingerspit-
zengefiihl vorgehen
miissen. Ein Inkassoun-
L9 1 itrA L (M ternehmen ist, anders als
LIE LRGN cin Glaubiger vielleicht,
rungseinzugs. vom ,guten alten
Rl Geschiftskumpel* emo-
inkasso.de . .

tional nicht ,erpressbar*.
Die Mitarbeiter schlagen ggf. Losungsmog-
lichkeiten vor, setzen Termine und sind klar
und eindeutig. Das alleine reicht oft schon, um
unnotige Prozesse zu vermeiden. Wie es dann
im Einzelnen weitergeht, hingt vom jeweiligen
Fall und der aktuellen Situation ab.

Der Autor Bernd
Drumann ist Griin-
der der Bremer
Inkasso GmbH. Das
Unternehmen bietet
kompetente Bera-
tung und juristische

[ Wenn man doch iiber Geld spricht:
Was kostet das Ganze?

Da die Konditionen im Einzelnen durchaus
unterschiedlich aussehen konnen, sollte man
sich vor der Beauftragung beim gewihlten
Unternehmen danach erkundigen, ggf. auch
Kostenstrukturen mehrerer Inkassobiiros ver-
gleichen. Bei seriosen Unternehmen wird offen
tiber Geld gesprochen, sind die einzelnen Pos-
ten klar geregelt und werden transparent kom-
muniziert. Was den Forderungseinzug angeht,
gibt es generell zwei Varianten: Entweder kann
die Forderung realisiert werden oder nicht. War
der Einzug auf ,ganzer Linie‘ erfolgreich,
bekommt der Mandant z. B. bei uns seine
Hauptforderung im Normalfall zu 100% aus-
bezahlt. Lag Zahlungsverzug vor, hat der
Schuldner die dafiir entstehenden Kosten als
Verzugsschaden zu zahlen. Bei Nichterfolg im
vorgerichtlichen und gerichtlichen Mahn- und
Vollstreckungsverfahren zahlt der Mandant,
ich spreche hier fiir uns, kein Honorar. Es wird
ihm lediglich eine nach dem Wert der Haupt-
forderung gestaffelte Nichterfolgspauschale
zwischen 10 EUR und max. 100 EUR nebst
den baren Auslagen berechnet.

[ Was ist denn, wenn der Rechtsdienst-
leister vorgerichtlich keine Losung
findet?

In so einem Fall bleibt dann meist nur der Weg
tiber das gerichtliche Mahn- und Vollstre-
ckungsverfahren. Das muss natiirlich immer
gut iiberlegt werden und bedarf i. d. R. einer
Analyse der Bonitit, etwa durch Einholung
einer Wirtschaftsauskunft — erst recht in Zeiten
von Corona.

Experten-Tipp

Wenn vielleicht schon absehbar ist, dass der
eigene Kunde aufgrund des Wegfalls seines
Umsatzes den geschuldeten Betrag nicht oder
nicht in einer Summe zahlen kann, so ist zu
empfehlen, die Forderung an einen Rechtsan-
walt oder ein Inkassounternehmen abzugeben,
einen erfahrenen Rechtsdienstleister also.
Dieser wird versuchen, mit dem Kunden eine
Losung, meist unter grotmoglicher Absiche-
rung der Forderung, herbeizufiihren. Zu den-
ken ist etwa an Sicherungshypotheken, die ein-
getragen werden, oder Fahrzeuge, die zur
Sicherheit iibereignet werden, um auch eine
Basis fiir erforderliche, langfristige Losungen
zu schaffen. Der Rechtsdienstleister sollte
dabei aber natiirlich seiner Verantwortung
gerecht werden und die besondere Situation
nicht aus dem Auge verlieren.

[ Funktioniert denn das Verfahren
iiber den Gerichtsvollzieher iiber-
haupt noch in der Krise?

In der Tat gibt es hier Probleme. Auflentermine
zwecks Pfandung finden teilweise nicht mehr
statt. Auch Termine zur Abnahme der Vermo-
gensauskunft werden zum Teil abgesetzt. Die
Gerichtsvollzieher sind eben einem besonders
hohen Ansteckungsrisiko ausgesetzt. Ihre
Titigkeit entsprechend einzuschrinken ist
daher verniinftig.

[ Macht dann ein gerichtliches Verfah-
ren mit anschlieBender Zwangsvoll-
streckung iiberhaupt Sinn?

Abgesehen davon, dass iiberhaupt nur fiir rund
30 % der uns iibertragenen Fille ein Mahn-
und Vollstreckungsverfahren eingeleitet wer-
den muss (rd. 70 % konnen vorgerichtlich einer
Erledigung zugefiihrt werden), werden
Gerichtsvollzieher aber schriftlich weiter tétig
sein. Zu einem Teil erfolgt die Ladung —
zwecks Abnahme der Vermogensauskunft —
auch ins Gerichtsvollzieherbiiro. Erscheint der
Schuldner dort nicht, kann der Rechtsdienst-
leister Drittauskiinfte gem. § 8021 ZPO z. B.
tiber Arbeitgeber und Bankverbindungen ein-
holen lassen und dann dort eine Forderungs-
pfindung ausbringen.

B Fazit

Eine Krise wie jetzt die Corona-Pandemie
bedeutet fiir die allermeisten Menschen das
Wegbrechen von Bekanntem und Bewihrtem.
Das macht Angst. Fiir die einen ist diese Angst
eher diffus, fiir die anderen ist sie existentiell.
Und wie jede Krise bringt auch Corona viel
Solidaritit zu Tage aber auch jede Menge Mit-
menschen auf den Plan, die aus der Not und
Sorge anderer Profit schlagen. Nur eines muss
auch jetzt klar sein: Einen rechtsfreien Raum
haben wir in diesen Zeiten nicht. Schulden sind
auch weiter Schulden, und Vertrige und Abma-
chungen gelten auch in diesen Zeiten. Ledig-
lich der Umgang damit erfordert jetzt ein noch
genaueres Hinsehen und ggf. individuelle
Absprachen und Vorgehensweisen im Sinne
beider Parteien, Schuldner wie Glédubiger.
Rechtsdienstleister, die das geltende Recht
kennen, beachten und auf seiner Grundlage
arbeiten, konnen besonders in Krisenzeiten
unterstiitzen und sind sich dabei ihrer Verant-
wortung sehr deutlich bewusst.

www.der-dachberater.de

www.der-dachberater.at

Der neue Online-Katalog fur Profis

So einfach funktioniert's: n—

Sie suchen z. B. eine Produktlésung fiir eine Fassade mit vorgefertigten Profi- e L STl a i
len aus Baumetallen. Sie interessieren sich fiir die Montagetechniken, die Gré-
| Ben und die Farbgestaltungsméglichkeiten, die am Markt angebhoten werden.

ey S P = -

Lieferanten Dach + Fassade
Onlinesuche fiir Dachhandwerker |

BAUTEILE (GROSSFORMATIG)

HAPONENTS (LARGE-S

Unter www.der-dachberater.de
konnen Sie dafiir das entspre-
chende Produktsegment auswah-
len. In diesem Fall “Metalle (Ble-
che, Bénder, Bauteile,

Platten)”.

Wi+ AL D hertaenngn

3.

Sie sehen jetzt alle Lieferanten, die eine Losung anbieten. Uber den Link zur
Herstellerseite konnen Sie sich bequem iiber die fiir lhren Bedarf geeigneten
Produkte informieren. Hier 2. B. auf der Herstellerseite von Rheinzink.

2 Uber die Suche von Ehene zu Ebene finden Sie die dazugehérigen Produktkate-

gorien. Unter anderem sind ,Bauteile (groBformatig)” aufgefiihrt. Diese wahlen
Sie aus. Es werden mehrere Varianten angezeigt, z.B. ,Kassettenprofile”.

RETTIIE RATTY ¢ AR ERNUETATIC | KAUTTNRCNIE NN

KASSETTENPROFILE — LIEFERANTEN

CASEETTE PROFILES - SUPPLIERS
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Lieferanten Dach + Fassade

Onlinesuche fiir Dachhandwerker

PROFI-ANFRAGE
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Handlersuche Mit Hilfz thres Postizitzahl fgden Sie cinen Fachhindler in lbrer Nahe lachdem Sie riren Handler ausgewahit
Fraabesn, bafpen Sie die Moghchkeil wine Anfra e versenden, Bauberren empfehilengic eire Sontekisulmahme mil regionalen
Dachnandwerkom

thLard

Ibre Pastheitzahl

Beim Absench ird Ihre Pastieitzabl an G i nittelt und eine
2usitzlich Coclées seitens Doogle gesetrt,

heruntergelagen. Dabe werder

_ Fustimening Datencchuty

Wenn Sie wissen, was Sie anfragen wollen oder die weitere Beratung von einem Profi
aus dem Fachhandel wiinschen, kdnnen Sie dafiir die “Profi-Anfrage” nutzen.

Einfach auf das rote Postfach-Symbol auf der Seite klicken, Deutschland oder Osterreich
auswahlen, lhre Postleitzahl angeben und Sie hekommen eine Auflistung lhrer regionalen
Fachhiindler und die im Angehot bhefindlichen Warengruppen. Jetzt wahlen Sie den pas-
senden Fachhéndler aus und klicken auf das Symbol ,Jetzt anfragen”.

Nachdem Sie die Kontaktdaten eingetragen haben, konnen Sie Fragen zum Produkt stel-
len oder um ein Angebot bitten. Also z. B. “Ich hendtige..., haben Sie das vorritig, bis
wann konnen Sie dieses Produkt liefern? Was kostet das?” Sie konnen auch ganz einfach
die Beschreibung oder Artikelnummer des gewdhiten Produktes auf der Herstellerseite
markieren, kopieren und in die Anfrage einfiigen. Um den Rest kiimmert sich der Fach-
héndler vor Ort.

Hochstleistung
fiir Spitzenkrafte

¢ Gute Preise fiir gute Qualitat

e Zuverlassiger und schneller
Lieferservice

e Optimale Lieferanten- und
Produktauswahl

e Fachménnische Beratung in
inhabergefiihrten Betrieben

I \DI.I Dammstoff-
B I Vertriebsgruppe

I POLSKIE

HURTOWNIE
HD DACHOWE

FDFQ

Fachhandler Dach + Fassade



Bei der Dachsanierung eines Biiroge-
biudes in Kdln musste das vor Ort
ansdssige Unternehmen Rolf Knops
zahlreiche Details umsetzen. Im Zuge
der achtwéchigen MaBnahme wurde
die 360 gm grofBle Dachfliche mit hoch-
wertigen Roben Doppelmulden-Ziegeln
ELSASS neu eingedeckt. Zuvor musste
unter anderem die Hohendifferenz zwi-
schen der Betonkonstruktion im unte-
ren Bereich des Daches und der darii-
ber liegenden Sparrenkonstruktion mit
unterschiedlichen Dimmstirken ausge-
glichen werden.

Das fiinfgeschossige Eckgebdude an der Kreu-
zung Kamekestrale/Spichernstrale war 1957
als einfacher Stahlbetonbau im Stil der Nach-
kriegsmoderne errichtet worden. Die schmuck-
lose Fassadengliederung mit ihren streng
gerasterten Fensterzeilen schafft dabei einen
deutlichen Kontrast zu dem doppelgeschossi-
gen, entsprechend dem Verlauf der beiden Stra-
Ben in einem Winkel von 40 Grad iiber Eck
verlaufenden Dachaufbau des Gebdudes. In
Richtung Stidwesten fiigt sich die Konstruktion
mit einem angesetzten Satteldach in die vor-
handene Zeilenbebauung ein, in Richtung Siid-
osten schlief3t das Dach mit einem Walmdach-
aufbau ab. Zur Stralenkreuzung laufen beide
Fliigel in einem gemeinsamen Giebel zusam-
men.

,Sargdeckel*-Konstruktion
Nach rund 60-jdhriger Nutzung musste das
Dach zuletzt grundlegend modernisiert wer-

iIsover

SAINT-GORAIN
30 wird Qedarmt

ISOVER GUARD SYS

DER
FLACHDACH-
WACHTER

Monitoring fiir das Flachdach:
Uberwachung und Bewertung
von Feuchtigkeit und
Temperatur. FUr eine besser
gedammte Welt.

isover.de/guardsystem

den. Mit der Umsetzung des Projektes war im
Friihjahr 2019 das Kolner Dachdeckerunter-
nehmen Rolf Knops beauftragt worden: ,,Eine
Besonderheit des Daches ist die seinerzeit aus
Brandschutzgriinden im unteren Bereich des
Daches umgesetzte ,Sargdeckel ‘-Konstruktion
aus Stahlbeton, die oberhalb der Dachfldchen-
fenster in die Waagerechte {ibergeht®, berichtet
Hans-Gerd Knops, der das Unternehmen in
dritter Generation fiihrt. ,,Der vier Meter hohe
Spitzboden oberhalb dieser Biiroebene ist dem-
gegeniiber als Holzsparrenkonstruktion ausge-
bildet.

Vor der Sanierung war der untere, betonierte
Dachabschnitt mit einfachen Holzwolle-
Leichtbauplatten gedimmt worden. Nach Ent-
fernung dieser ,,Sauerkrautplatten* wurde jetzt
eine kaltselbstklebende Bitumendampfsperre

Nachhaltige Flachdachsanierung mit

Die Komplettsanierung eines Flachdaches
ist iiblicherweise sehr zeit- und kosteninten-
siv, denn die Altabdichtung muss in der
Regel komplett demontiert und als Sonder-
miill entsorgt werden. Der EPDM-Herstel-
ler Carlisle CM Europe hat ein spezielles
System entwickelt, mit dem eine Direktsa-
nierung sogar auf PVC-Altabdichtungen
moglich ist.

Das Hertalan RhinoBond Komplettsystem ver-
eint eine Reihe von stofflichen und verlege-
technischen Vorteilen: Hertalan Easy Cover
EPDM-Planen sind dauerelastisch in einem
sehr breiten Temperaturbereich und daher
duferst witterungs- bzw. alterungsbestindig.
Bei fachgerechtem Einbau sind Nutzungsdau-

r.:.! . —

In Kombination mit dem RhinoBond System wird die
Hertalan EPDM-Plane per Induktionsverschweilung
mit den Haltetellern verbunden. Windsogsicher und
ohne Durchdringung der Dachhaut.

auf den Beton aufgebracht, liber den Sparren
kam alternativ eine Dampfbremse als wind-
dichte Schicht zum Einsatz. ,,Direkt dariiber
konnten wir dann eine Aufsparrendimmung
verlegen®, berichtet Hans Gerd Knops. ,,Eine
besondere Herausforderung stellte dabei die 60
Millimeter grofe, zuvor mit den Sauerkraut-
platten ausgefiillte Hohendiffe-
renz zwischen Betonschrige und
Sparrenkonstruktion dar. Um
hier einen einheitlichen
Abschluss zu erhalten, haben wir
auf dem Beton im unteren Dach-
bereich eine 140 Millimeter
dicke Ddmmung nach Statik-
Vorgabe verdiibelt und im oberen
Bereich eine lediglich 80 Milli-
meter starke Dammschicht auf
den Sparren verschraubt.*

Eindeckung mit hochwertigen

Roben Doppelmuldenziegeln
Nach dem Verlegen der Ddmmung wurden
zunichst eine 4 x 6 Zentimeter starke Konter-
lattung und eine 3 x 5 Zentimeter starke Trag-
lattung aufgebracht, bevor dann mit dem Ver-
legen der Tondachziegel begonnen werden
konnte. In Absprache mit dem Bauherrn hatten
sich die Dachdecker fiir den Roben-Tondach-

ern von mehreren Jahrzehnten sichergestellt.
Die Planen werden werkseitig im Hot-Bon-
ding-Verfahren vorkonfektioniert. Hierbei sind
GroéBen bis zu 1.000 Quadratmeter in einem
Stiick moglich. Sie werden wie ein Maflanzug
auf das individuelle Bauvorhaben zugeschnit-
ten. Auf der Baustelle sind nur noch etwa 5 %
manuelle Nahtfiigungen erforderlich — das
bedeutet grole Zeitersparnis und zusitzliche
Sicherheit. Die einlagige Verlegung kommt
ohne Bitumenkocher oder Einsatz einer offe-
nen Flamme aus — das bedeutet gleichzeitig
mehr Sicherheit fiir den Verarbeiter.

Mechanische Befestigung
auf PVC-Altabdichtungen

In Kombination mit dem RhinoBond System
werden die EPDM-Planen mechanisch per
Induktionsverschweiung auf der PVC-Altab-
dichtung befestigt und das ohne Durchdrin-
gung der Dachhaut. Zunéchst werden speziell
beschichtete Halteteller nach den Vorgaben der
erstellten Windlastberechnung auf der Altab-
dichtung befestigt. Durch diese sogenannte
Feldbefestigung wird die Windlast gleichmi-
Big auf die Plane verteilt. Die Halteteller wer-
den mit korrosionsbestidndigen Schrauben aus
Edelstahl befestigt, um einen langfristig schidd-
lichen Einfluss von eingeschlossener Rest-
feuchte zu vermeiden.

Bei direkter Befestigung auf harten Untergriin-
den ohne zusitzliche Wirmeddmmung, wie
Beton, Porenbeton oder Holz, besteht das
Befestigungssystem aus der passenden Schrau-
be und dem speziellen, fiir das Induktionsver-
fahren zugelassenen Halteteller. Enthélt der
Schichtenaufbau eine Wirmeddmmung, wird
zusitzlich eine Tiille aus Kunststoff integriert.
Dadurch wird die Schraubenlinge reduziert
und es wird auch die Durchtrittsicherheit
gewihrleistet, so dass die Dachbahn nicht zer-
stort werden kann. Je nach Ddmmschichtdicke

ziegel ELSASS anthrazit entschieden: ,,Mit
ihren beiden parallelen Mulden und den har-
monischen Proportionen entsprechen die dunk-
len Doppelmulden-Ziegel weitgehend dem
Vorbild historischer Dachpfannen®, begriindet
Hans-Gerd Knops die Materialwahl. ,,Entspre-
chend gut fiigen sie sich in die vorhandene
Bebauung ein. Hinzu kommt, dass
das ausgeprigte Falzsystem eine
hohe Regeneintrags-Sicherheit und
damit einen dauerhaften Schutz
gegen Wind und Wetter ermoglicht.
Der grofle Verschiebespielraum von
80 Millimetern sorgt gleichzeitig fiir
eine maximale Flexibilitdt.*

Als weitere MalBnahmen vor Ort
erfolgten unter anderem die Neuver-
kleidung der vorhandenen Gauben
mit Elementen aus Titanzink sowie
die VergroBerung der vorhandenen
Dachfenster. Um eine optimierte Fensterunter-
kante mit schonem Ausblick auf den angren-
zenden Stadtgarten zu erhalten und die neuen
Klappschwingfenster in gewiinschter Grofe
einbauen zu konnen, mussten die vorhandenen
Offnungen im ,,Sargdeckel dabei mithilfe von
Betonsigetechnik vergroflert werden. Parallel
dazu wurden neue Dachausstiegsfenster im
Bereich des Sparrendaches eingesetzt.

Die vormontierten Befestigungselemente bestehen
aus einer Edelstahlschraube, einer Kunststofftiille mit
patentierter, integrierter Schmelzsicherung und
einem fiir die Induktionsverschweilung speziell
beschichteten Halteteller.

besitzen die Tiillen Langen von 30 bis 150 mm.
Eine patentrechtlich geschiitzte Besonderheit
bildet eine Schmelzsicherung am unteren Ende
der Kunststofftiille. Beim Eindrehen der
Schraube wird die Schmelzsicherung plastisch
verformt und bildet dadurch eine Unterlags-
scheibe. Die auftretende Reibungswirme wird
somit absorbiert. Bestimmte Untergriinde, wie
z.B. Poren- oder Bimsbeton, garantieren keine
ausreichende Festigkeit. Hier sind durch Aus-
zugsversuche die Bemessungslasten der Befes-
tiger gesondert zu bestimmen. Die Verarbei-
tung der Schraubensysteme erfolgt mit Setzau-
tomaten sowie Handsetzgeriten.

Sichere Induktionsverschweiflung
Danach werden die Plane bzw. Teilplanen auf
der Dachflidche ausgebreitet und das Indukti-
onsgerit iiber den Befestigungstellern positio-
niert. Die Aktivierungszeit fiir den Schweil3-
vorgang mit den Haltetellern betrigt ca. 5
Sekunden. Abschlielend werden die Schweil3-
bereiche mit zum System gehdrenden magne-
tischen Kiihlstangen beschwert. Innerhalb von
45 weiteren Sekunden wird die Verbindung der
Plane mit den Haltetellern dauerhaft gefestigt.
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Neue Oberflachenvariante von Rheinzink

Rheinzink prisentierte auf der Dach und
Holz 2020 unter anderem seine neue Ober-
fliichenlinie GRANUM. GRANUM skygrey
und GRANUM basalte ergiinzen perfekt die
drei Produktlinien von RHEINZINK. Die
hochwertigen Oberflichen aus dem natiir-
lichen Werkstoff Titanzink bieten sich fiir
vielfiltige Anwendungsgebiete an und ver-
binden alle Vorteile einer innovativen Tech-
nologie.

Die edle, matte Optik wird durch das Phospha-
tieren der Materialoberfliche auf Basis
modernster und umweltfreundlicher Produkti-
onstechnologie erzielt. Dabei bleibt die zink-
typische Struktur des Materials erhalten.
Genau wie die anderen RHEINZINK-Oberfla-
chen sind auch die Produkte der GRANUM-
Line langlebig, witterungsbestdndig und nach-
haltig. Die gradlinigen Grautone bieten Frei-
raum fiir effiziente Individualitidt und moderne,
transparente Architektur.

Mit der neuen Produktlinie umfasst das
RHEINZINK-Produktsortiment nun vier Pro-
duktlinien, die unzdhlige Gestaltungsmoglich-
keiten schaffen:

prePATINA-Line - Vorbewittert ab Werk:
Einzig RHEINZINK-prePATINA verfiigt

gegeniiber allen Wettbewerbern auf dem Markt
tiber eine natiirliche vorbewitterte Oberfliche,
die weder beschichtet noch lackiert ist. Durch
einen einzigartigen Beizprozess, das sogenann-
te Vorbewitterungsverfahren, existiert die
natiirliche zinkgraue Optik der Patina bereits
ab Werk. Ein weiterer Trumpf ist der Selbst-
heilungseffekt, durch den (montagebedingte)
Kratzer im Rahmen der natiirlichen Patinabil-
dung wieder ausgeglichen werden. Der natiir-
liche Werkstoff ist langlebig, wartungsfrei und
zudem 100%ig recycelbar.

RHEINZINK-CLASSIC walzblank: Span-
nend, naturbelassen und wandelbar. Als
urspriinglichste Variante hat sich RHEINZINK-
CLASSIC walzblank seit tiber 50 Jahren bestens
bewihrt. Abhidngig von klimatischen Bedingun-
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gen, entwickelt sich auf der anfangs noch metal-
lisch gldnzenden Oberfldche nach und nach eine
samtige, zinkgraue Patina.

RHEINZINK-artCOLOR: Damit werden
Décher und Fassaden in attraktiven Farbkom-
positionen bekleidet, die optisch und funktio-
nell iiberzeugen. Ob klassisch, avantgardis-

tisch, kontrastreich oder Ton in Ton - die far-
bigen Akzente beleben jedes Gebdude und
schenken ihm ein einzigartiges Erscheinungs-
bild. In der Farbpalette sind die Tone anthrazit,
reinweil}, perlgold, moosgriin, nussbraun, blau
und ziegelrot enthalten, auf Wunsch wird aber
auch jede andere Farbe individuell produziert.

Rheinzink verbessert das Clipfix-System

Seit 2012 ist das bauaufsichtlich zugelasse-
ne Befestigungssystem CLIPFIX fiir Steh-
falzdeckungen am Markt erhiltlich. Ab
sofort ist eine neue Version des CLIPFIX-
Magazinschraubers lieferbar. Ziele der
Optimierung waren die Vereinfa-

chung der Anwendung und eine
noch leichtere Handhabung.

Never change a running system?
Nicht bei RHEINZINK - denn es
gibt nichts, was man nicht noch
besser machen kann. So eben auch

das CLIPFIX-System, zur passgenauen
Befestigung von Stehfalzprofilen. Es besteht
aus dem mit dem Partner FEIN entwickelten
CLIPFIX-Magazinschrauber mit Spezialvor-
satz, den CLIPFIX-Fest- und Schiebehaften
aus Edelstahl und passenden CLIPFIX-
Schrauben — alles aus einer Hand.

Durch eine verbesserte Version des CLIPFIX-
Magazinschraubers wird die Anwendung noch
weiter vereinfacht. ,,In den letzten Jahren
haben wir viele Erfahrungen mit unserem
CLIPFIX-System gesammelt. Auch die

Gespriche mit unseren Kunden und ihre Anre-
gungen haben wir uns zu Herzen genommen.
Daraus entstanden ist der CLIPFIX-Magazin-
schrauber 2.0“, so Thomas Fellenberg, Pro-
duktmanager bei RHEINZINK. Der Schrauber
punktet nun mit einem stidrkeren Motor und
einer hoheren Akku-Kapazitit. Anderungen
am Gehéduse des Magazinaufsatzes resultieren
in einem optimierten Transport der Schrauben.
Durch die Fiihrung der magazinierten Schrau-
ben durch eine Hiilse am Spezialvorsatz ent-
stehen perfekte Verschraubungen.

Der Alleskonner:
Elektro-Klapp-Schwing-Fenster GPU

VELUX INTEGRA®

Mit dem besonders groBen 45°-0ffnungswinkel erméglicht das Elektro-Klapp-Schwing-Fenster

eine komfortable, elektrische Offnung bis zu 45° fiir einen freien Ausblick in jeder Raumsituation.
Bei Regen schlief3t es automatisch und zum Putzen ist es wie ein Schwingfenster manuell um die
Mittelachse schwenkbar. Ein Fenster, das alle Wiinsche erfiillt.

Mehr auf velux.de/elektro
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Thermo-Z Distanzprofil fiir optimale U-Werte
Erstklassige Warmeiiberbriickung

Beim Bau oder der Sanierung eines Warm-
dachs miissen heutzutage bestimmte Ener-
giestandards eingehalten werden. Die
Energieeinsparverordnung (EnEV)
schreibt fiir Dachaufbauten vor, wie hoch
der U-Wert eines Bauteils maximal sein
darf. Planer miissen dann das richtige Ver-
héltnis von gesetzlich geforderten U-Wer-
ten und Dachbaukosten ermitteln. Zam-
belli hat fiir diesen Fall das innovative
Thermo-Z Distanzprofil fiir Unterkon-
struktionen entwickelt, das durch seine
besondere Langlochperforation fiir eine
reduzierte Wiarmebriickenwirkung und
beste U-Werte sorgt.

Nachhaltigkeit und Wirt-#
schaftlichkeit im Hin-
blick auf die Aspekte
Materialverbrauch, Bau
und Nutzung spielen heute
mehr denn je eine wichtige
Rolle beim Design von
Gebéduden. Die innovativen
RIB-ROOF  Metalldachsysteme
von Zambelli bieten Architekten und Planern
vielfaltige Anwendungsméglichkeiten fiir die
Gebiudehiille. Diese erlauben es ihnen, zeit-
gendssische Architektur mit den bewéhrten
funktionalen und bauphysikalischen Eigen-
schaften nachhaltig zu kombinieren.
Geringe Wirmeleitung, verbesserter
U-Wert & Leichtbauweise
Fiir Dachaufbauten bei Warm- und Kaltdi-
chern werden héufig Trapezprofile als sta-
tisch tragende Unterkonstruktionen verwen-
det. Mit dem brandneuen Thermo-Z Distanz-
profil von Zambelli konnen hier beste U-Wer-
te erreicht werden. Dies gelingt durch meh-

rere Reihen Langlocher in versetzter Anord-
nung, die den Wirmestrom umleiten und so
fiir eine reduzierte Wirmebriickenwirkung
sorgen. Auf die sonst {iblichen thermischen
Trennstreifen zwischen Dachhaut und Trag-
konstruktion kann verzichtet werden. Die
metallische, einlagige Alternative zu klassi-
schem Holz bietet zudem Vorteile fiir die Sta-
tik, da im Sinne der Metallleichtbauweise
mithilfe des Thermo-Z Distanzprofils ein
geringes Gewicht des Gesamtaufbaus
erreicht wird.

Schnelle
Montage:

Die Montage
des Profils ist
~dank vorgegebener
Bohrlocher und mitgelie-
ferter StoBverbinder denkbar
einfach. Das Thermo-Z Distanz-
profil kann entweder in jedem Tra-
pezblech-Obergurt versetzt oder mit glei-
chen Abstinden in andere Unterkonstruktio-
nen befestigt werden. Die Stoverbinder wer-
den beidseitig an dem Profil angebracht.
Nachdem die Wirmedidmmung eingelegt
wurde, folgt die iibliche Verlegung der RIB-
ROOF Profilbahnen mit Richtclips oder
Richtprofilen, die direkt in das Thermo-Z
Distanzprofil verschraubt werden.
Angewendet werden Thermo-Z Distanzpro-
file zur Reduzierung von Wirmebriicken,
hauptsédchlich bei Warmdachaufbauten auf
Tragschalenkonstruktionen, bestehend aus
Trapezblechen oder Holzschalungen. Sie
konnen aber auch als Distanzkonstruktion bei
beliifteten Dachaufbauten mit freiem
Liiftungsquerschnitt eingesetzt werden.

¥ FARBE BEKENNEN.
LEICHTER DENN JE.

MIT GROMO ALUSTAR. {4

DAS FARBIGE DACHENTWASSERUNGSSYSTEM

AUS ALUMINIUM

Sieben Farben, glatte oder struktunierte Oberfldche und 206 weitere
RAL-Sonderfarben auf Anfrage. So viel Gestaltungsfreiheit gabes
noch nie! Und: GROMD ALUSTAR, das Entwisserungs-Komplettpro-
gramm aus farbbeschichtetemn Aluminium, Uberzeugt durch hichste

Qualitat und Passgenauvigkeit; es ist langlebig und leicht.

-}‘,’r ZEIGT DEM REGEM, Wi ES LAMGGEHTI

In Grabs in der Schweiz entstand
ein Holzhaus, das man auf den ers-
ten Blick als solches nicht erkennt.
Es ist der Eigenheim-Traum von
Hanspeter Gantenbein, einem
Holzbauer, der seit 40 Jahren in
der Branche titig ist. Zunéchst
fallt aber nur die Schieferfassade
ins Auge, die das Gebiude prigt.

Wegen der Hanglage musste das Grundstiick
mit Stahlankern und Spritzbeton gesichert wer-
den. Aus Beton wurde das Kellergeschoss
errichtet. Es ist mit einer 14 cm dicken Perime-
terddimmung zum Berg und einem WDVS zum
Tal hin geddmmt. Hier befindet sich auch der
Eingang- und Garagenbereich. Die zweli
Geschosse dariiber stehen rundum frei und
wurden als reiner Holzelementbau auf Beton-
platte errichtet. Fiir den Bau der zwei Geschos-
se benotigten die Holzbauer 30 m? Holz. Die
im eigenen Betrieb vorgefertigten Holzelemen-
te mit Tragkonstruk-
tionen aus Holzstén-
dern, sind beidseitig
mit Schichtholzplat-
ten beplankt. Die
Wanddicke der mit
Zellulose verfiillten
1 Elemente betrigt 200
mm. Auflen wurden
8 zusitzlich 80 mm
Holzweichfaserplat-
i ten verbaut (U=0,17
- W/(m%>K)). Je nach
Konstruktion  und
. # Bedarf mussten
anschlieBend fiir die Beschieferung noch
nagelbare Oberflichen geschaffen werden.
Dazu dienten unter anderem eine Rohschalung
mit Nut + Feder, 27 mm dick.

Schiefer auf Holz: Eine dhnliche Fassade
montierte die Firma von Hanspeter Gantenbein
bereits bei einem fritheren Projekt. Die von
Rathscheck entwickelte Dynamische Deckung
sieht besonders lebhaft aus, wenn sie drei mit-
einander harmonierende Gebindehohen auf-
weist. Der Bauherr entschied sich fiir 7,5 cm,
12 cm und 15 cm. Alle Schiefer sind
geschraubt. Es kamen 12.000 spezielle Edel-
stahlschrauben zum Einsatz. Geschraubt wur-
den sie mit dem Schiefer-Befestigungssystem
DrillSklent von Rathscheck, das auf einen
Akkubohrschrauber montiert ist.

Dynamisch modern: Die Dynamische
Deckung ist eine relativ einfach zu erlernende
Deckart, die speziell fiir die moderne Architek-
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Shiefeassade am Holzhaus

tur entwickelte wurde. Die Steine werden mit
einfacher Hoheniiberdeckung von mindestens
40 mm auf Stof} gedeckt. Die Stofugen sind
mit 100 mm breiten Metallstreifen hinterlegt.
Um das typisch ,,dynamische” Deckbild zu
erhalten, sind die Steinbreiten stark zu variie-
ren, so dass sich ein unregelméBiges Fugenbild
ergibt. Die Stolfugen sind mindestens 50 mm
zu versetzen. Die Befestigung der Ortsteine
erfolgt generell mit mindestens 4 Schieferna-
geln oder -stiften bzw. DrillSklent-Schrauben
(Schieferschrauben). Die Breite der Ortsteine
muss mindestens 125 mm betragen.

Das Beispiel zeigt, dass Schiefer nicht immer
traditionell und klassisch sein miissen, sondern
sich auch fiir die moderne Architektur sehr gut
eignen. Im Gesprich mit den Nachbarn héren
die Bauherren immer wieder, dass die Fassade
bleibenden Eindruck bei den Betrachtern hin-
terldsst.

Wandaufbau Ost; Wandaufbau Ost { Beton) :
Ratfssheck Sohifar 25mm Rathschesk Schigfer 25mm
Sehalung N+K 2Tmm Sanalung NeK 2Tmm
Fineritungsatiung verlial - 3mm Hineddfungslaliung verlieal - 30mm
Vindpapier Luft {Ausgleichsschich) 30mm
Visichfaserplatie MeK flrm Dammung Sufnskiebt (Gipser]  20mm
Stander C24 | 200mm Beton 250mm
Dérmemung lsofhe 00mm Fertgoutz 15mm
5 Plae (DB verklegt) G0 27mm

Gipsfaserplts 12.5mm

Ferfiggutz 1.5mm

Triggerphase:
Koder auswerfen

Los geht’s mit der Triggerphase: Der Kunde
wird gekodert. Mit einem besonderen Hook
(Haken). Das kann eine auffillige Werbung
sein, an die sich der Kunde erinnert. Ein ein-
prigsamer Slogan — oder eine coole Erzihl-
story. Sie fragen sich: ,,Wie schaffe ich es, dass
man tiber mich spricht?* Ganz einfach: mit
einer Story, die so aulergewohnlich ist, dass
Thre Kunden gerne damit angeben. Frei nach
dem Motto: ,,Du wirst nicht glauben, was mir
passiert ist!*

Beispiel gefillig? Ich kenne einen Maler und
Anstreicher, der einen Spitzenjob macht. Des-
wegen allein empfehle ich ihn jedoch nicht
weiter. Sondern, weil er ,,Der Maler mit der
Sauberkeitsgarantie* ist. Wenn der Kunde
auch nur einen Farbklecks findet, muss er

die Rechnung nicht zahlen. Keinen Cent.

Eine iiberraschende und einzigartige
Story, die sich wie ein Lauffeuer ver-

Auftrigen kaum noch retten. Fiir den
Handwerker selbst iibrigens kein gro-
Bes Risiko: Er klebt einfach alles
ordentlich ab und priift die Baustelle
sorgfiltig, bevor er das Haus ver-
lésst.

breitet hat. Der Maler kann sich vor ‘

Was  konnte

Thre ,,Sauberkeitsga-

rantie” sein? Was macht Ihr
Business besonders? Was kénnen
Sie Ihren Kunden Gutes tun? Eine
Dachsanierung bringen die meis-
ten mit Schmutz, Lirm und Unru-
he im Haus in Verbindung. Wie
wire es also, wenn Sie .,der Handwerker mit
der Schonheitskur* sind — nicht nur fiir das
Haus, sondern auch fiir die Dame des Hauses,
der Sie in Kooperation mit einem ortsansissi-
gen Salon einen Gutschein fiir eine Behand-
lung iiberreichen. Nette Geste — groBe Wir-
kung! Wetten, dass sie ihren Freundinnen
davon erzédhlen wird?

Recherchephase:
Informationen prisentieren

Ist der Gedanke einmal gepflanzt, startet die
Recherchephase. Thr potenzieller Kunde will
finden — im Idealfall Sie. Also googelt er:
,.Hausdach modernisieren. Eigenstidndig und
initiativ. Und trifft auf eine Flut von Ergebnis-
sen. Uberfliegt die Treffer. Je linger und tiefer
er recherchiert, desto grenzenloser wird das
Angebot. Die Herausforderung fiir Sie: Sie
miissen auffallen. Wie das geht? Ganz einfach:
Bieten Sie dem Kunden genau das, was er
sucht.

In puncto Webauftritt gibt es bei viele Hand-
werksbetrieben noch echten Nachholbedarf.
Hier miissen Sie ran! Ein Unternehmen, das
heute mithalten will, braucht eine Website, die
auf mobilen Endgeriten genauso lesbar ist wie
am PC. Der Kunde ist ungeduldig. Zeigen Sie

ihm also den Weg zur Losung, anstatt ihn im
digitalen Wald stehen zu lassen.

Prisentieren Sie Thre Dienstleistungen: iiber-
sichtlich, klar, ohne lange Ladezeiten. Unter-
mauern Sie Thre Expertise: mit begeisterten
Kundenstimmen, Zertifikaten / Siegeln und
natiirlich Vorher-Nachher-Fotos von sanierten
Déchern. Und geben Sie den Interessenten
etwas Besonderes: Wie wire es mit einem
Online-Dachplaner? Ein Terminkalender, in
dem der Kunde schon mal sein Wunschdatum
eintragen kann?

Heute geht es online nicht mehr ums Suchen,
sondern ums Finden. Findet Thr Kunde nicht
sofort, was er will, ist er weg.

Kaufphase:
Expertenstatus untermauern

Der Kunde hat den Weg zu
Thnen gefunden? Jetzt heifit es:
Butter bei die Fische! Damit er

am Haken bleibt, miissen Sie ihn
personlich iiberzeugen. Denken
Sie daran: Thr Gegeniiber hat sich

bereits online schlaugemacht. Und hat

o

einen  Vorent-
scheid getroffen —
sonst wiirde er nicht
mit Thnen ein Vorge-
sprach zur Planung seines
neuen Daches fiihren. Darii-
ber diirfen Sie sich ruhig freuen. Doch der Sack
ist noch nicht zu. Entscheidend ist, dass Sie
tiberzeugen und den Kompetenzcheck beste-
hen. Der Kunde mdochte erfahren, ob Sie es
wirklich draufhaben. Uberlegen Sie sich also,
wie Sie in den allerersten Minuten des
Gesprichs beweisen, dass Sie der Richtige fiir
den Job sind. Sie wissen ja: Fiir den ersten Ein-
druck gibt es keine zweite Chance.
Denken Sie an den Staubsaugervertreter, der
seinen Topseller direkt live vorfiihrt. Oder den
Ubersetzer, der sein Gegeniiber in einer
Fremdsprache begriifit. Womit punkten Sie?
Zum Beispiel damit: ,,Wussten Sie, dass noch
lange nicht alle Dachsteine ihre Optik dauer-
haft halten? Unser speziell imprédgniertes
Angebot hingegen ist resistent gegen Moosab-
lagerungen und bleibt dauerhaft schon wie am
ersten Tag....“ Wetten, dass Sie — im wahrsten
Sinne des Wortes — sofort einen Stein im Brett
haben bei Ihrem Kunden?

Erfahrungsphase:
Der Kunde muss sich

An dieser Stelle machen immer noch viele
Handwerker einen entscheidenden Fehler: Auf-
trag ausgefiihrt, abgehakt — und weiter zum
ndchsten. Dabei schlidgt jetzt die Stunde der

Wahrheit! Denn der Kunde priift auf Herz und
Nieren, ob seine Erfahrungen mit seinen
Erwartungen iibereinstimmen.

War das die richtige Entscheidung? Stimmt die
Leistung? Hat sich der Handwerker an die Ter-
minabsprache gehalten? Hat er sauber gearbei-
tet? Ist das neue Dach so, wie ich es mir vor-
gestellt habe? Diese Emotionen sind in bishe-
rigen Kaufreisen oft unbeachtet geblieben.
Damit verschenken Sie bares Geld! Denn wenn
ein Kunde zufrieden ist, wichst seine Loyali-
tit. Seine Bereitschaft, Sie wieder zu beauftra-
gen. Ist er enttduscht, wandert er ab. Dann
meist fiir immer. Und erzdhlt Nachbarn, Kol-
legen und Freunden, was die Sanierungsarbei-
ten fiir ein Reinfall waren. Nicht schon. Den-
ken Sie also daran: Nach dem Auftrag ist vor
dem Auftrag! Rufen Sie nach ein paar Tagen
an und fragen Sie, ob sich der Kunde unter sei-
nem neuen Dach wohlfiihlt.

Ich kenne zum Beispiel einen Handwerker, der
nach getaner Arbeit eine Tiite frische, duftende
Bickerbrotchen in der Wohnung hinterlésst.
Kleine Geste, groe Wirkung! Der Kunde ver-
bindet ein warmes, wohliges Gefiihl mit dem
Unternehmen. Und bucht garantiert erneut.
Oder stellen Sie sich einen Bad-Installateur
vor, der mit einem kleinen Korb, gefiillt mit
Seife, Badeschaum und Co. fiir die neue, hei-
mische Wellnessoase bereit stellt.

Fiirsprecherphase: von
Empfehlungen profitieren

Willkommen auf der Zielgeraden! Thr Kunde
ist happy und rundum zufrieden. Jetzt konnen
Sie die Friichte Ihrer Arbeit ernten — und Ihren
Kunden als Fiirsprecher gewinnen. Was das
bedeutet? Ein Fiirsprecher setzt sich fiir Sie
ein. Er ist von Thnen und Threr Leistung iiber-
zeugt und verbreitet diese Meinung. Er teilt
gute Erfahrungen. Mit Freunden, Bekannten,
online wie offline. Die Folge: Neue Interessen-
ten werden angetriggert. Die Kundenreise
beginnt wieder von vorn — ohne, dass Sie etwas
dafiir tun miissen. Besser geht’s nicht!

Fazit

Die klassische Kundenreise hat sich immer nur
mit dem Weg vom Kaufimpuls bis zum
Abschluss beschiftigt. Und dadurch jede Men-
ge Kunden vom Haken gelassen, die potenzielle
,»Wiederholungstiter waren. Grund genug fiir
Sie, auf die neue, zirkuldre Kundenreise zu set-
zen. Der ,,Loop* hilft Ihnen dabei, Kunden zu
Fiirsprechern und Wiedereinkdufern zu machen
—und Ihr Unternehmen zu einem florierenden
Business. Ganz ohne Akquiseaufwand. Worauf
warten Sie also noch, legen Sie los!

* Schutz vor
- Uberflutung!

« Mehr Flachdach-
sicherheit! -,

Fon: 02363 9123-0
info@fleck-dach.de
www.fleck-dach.de
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Neue Delta-Maxx Plus

Die neue Effizienzklasse bei Unterdeckbahnen

Dass Unterdeckbahnen ihre funktionalen Aufgaben als zweite wasserfiihrende
Ebene unterhalb der Eindeckung sicher erfiillen, gehdrt zum Pflichtprogramm.
Bahnen der Premiumklasse zeichnen sich dariiber hinaus durch erlebbare Mehr-
werte fiir den Verarbeiter und den Bauherrn sowie durch eine erhohte Achtsamkeit
fiir die Umwelt aus. Mit der neuen Delta-Maxx Plus stellt Dorken nun die neue

Effizienzklasse unter den Unterdeckbahnen im Premiumsegment vor.

Die Variante 2.0 der bewéhrten Bahn trdgt zu
einer verbesserten Energiebilanz des Gebédudes
bei und iiberzeugt durch eine effiziente Verle-
gung mit hoher Material- und Zeitersparnis.
Dariiber hinaus schont sie die Umwelt durch
einen minimierten Rohstoff- und Energieein-
satz in der Herstellung und eine lange Lebens-
dauer mit einer Funktionsgarantie von 25 Jah-
ren. Fiir den Dachdecker bietet sie dariiber
hinaus ein erhohtes Mal} an Verarbeitungs- und
Arbeitssicherheit. Denn das robuste und dehn-
fahige Material nimmt auch eine harte Bean-
spruchung nicht iibel und erfiillt die verschirf-
ten Anforderungen der GS-BAU 18 (Stand
2015) ,,Grundsitze fiir die Priifung und Zerti-
fizierung der Durchsturzsicherheit von Bautei-
len bei Bau- und Instandsetzungsarbeiten.

Ohne Verschnitt zu verarbeiten
Durch zwei integrierte Klebestreifen auf der
Bahnenunterseite ldsst sich Delta-Maxx Plus
besonders effizient und wirtschaftlich verle-
gen. Die hochbelastbare und hochreiflfeste
Unterdeckbahn wird parallel zur Traufe ausge-
rollt und am Grat entlang schrig abgeschnitten.
Der abgeschnittene Bahnenteil wird dann ein-
fach um 180 Grad gedreht und in entgegenge-
setzter Richtung weiterverarbeitet. Durch den
passgenauen Zuschnitt wird z. B. im Bereich
von Walmen und Kehlen unndotiger Verschnitt
vermieden, da hier sofort mit der schrig ange-
schnittenen Rolle weitergearbeitet werden
kann. Je nach Dachform, Dachneigung und

Grofe der Fliche betrdgt die Material- und
Zeitersparnis im Vergleich zu Bahnen mit Stan-
dardverklebungen um bis zu 30 Prozent.

Reduzierter Material- und Energieeinsatz
zeichnet bereits die Herstellung von Delta-
Maxx Plus aus. Mit einem
Flichengewicht von 190
g/m? erfiillt sie divergieren- |
de Anspriiche an die Res-
sourcenschonung auf der
einen und die Leistungs-
merkmale einer Hochleis-
tungsbahn auf der anderen | .
Seite. Das Flichengewicht |4

ist so austariert, dass die
vom Trigervlies bestimm-
ten mechanischen Eigen-
schaften der Bahn - wie z.
B. die Durchsturzsicherheit - gewihrleistet
sind, der Rohstoffeinsatz jedoch optimiert ist.
Die Rohstoffe werden in einem Extrusionspro-
zess mit hohem Energieaufwand aufgeschmol-
zen. Ein optimiertes Flichengewicht bedeutet
deshalb zugleich einen deutlich geringeren
Einsatz von so genannter grauer Energie. Da
alle Unterdeckbahnen am Markt zudem in &hn-
lich energicaufwiindigen Prozessen gefertigt
werden, sind Produkte mit langer Lebensdauer
auch aus Umweltsicht besonders empfehlens-
wert. Hier punktet die neue Bahn mit einer
objektbezogenen Funktionsgarantie von iiber
25 Jahren.

Feuchtigkeit ableiten und regulieren
Feuchteschutz im Steildach ist ein echter Bei-
trag zum Klimaschutz, denn damit bleibt die
Wirmeddmmung auf Dauer funktionstiichtig.
Mit einer ganzen Reihe von aufeinander abge-
stimmten Eigenschaften bietet Delta-Maxx
Plus das optimale
Feuchtemanage-
ment unter der
| harten Bedachung
- und schiitzt
zudem bei unvor-
hergesehenen
Baustopps. Der
gummiartige,
extrem wider-
standsfdahige PU-
Funktionsfilm der
Bahn bietet mit

einer Wassersdulenhohe von bis zu 20 m einen
Wert, der die in der Norm beschriebene W1-
Klassifizierung als bestmoglichen Widerstand
gegen Wasserdurchgang um den Faktor 100
iiberschreitet. Zusammen mit der feuchteun-
empfindlichen integrierten Uberlappungsver-
klebung kann bei entsprechender Detailausbil-
dung eine Behelfsdeckung fiir eine Dauer von
sechs Wochen zuverlissig ausgefiihrt werden.
Das Trigervlies wurde liberarbeitet und regu-
liert mit seinem hohen Speichervermogen die
Baufeuchte in der Konstruktion. Es kann in
Extremsituationen bis zu 1.000 g/m? Konden-
satfeuchte aufnehmen und kontrolliert wieder
abgeben. Eine optimierte Dichtlippe schiitzt
zudem sicher gegen das Hochziehen von
Feuchtigkeit. So kann der Vorteil des Spei-
chervlieses in der Flidche genutzt werden, ohne
dass im Randbereich Nachteile entstehen.

Sicherheitsplus auf dem Dach

Delta-Maxx Plus erfiillt zudem die verschérf-
ten Anforderungen der GS-BAU 18 (Stand
2015) ,,Grundsitze fiir die Priifung und Zer-
tifizierung der Durchsturzsicherheit von Bau-
teilen bei Bau- und Instandsetzungsarbeiten®.
Im Sinne des Priifgrundsatzes gilt ein Bauteil
als durchsturzsicher, wenn es von einem 50
kg schweren StoBkorper nicht durchschlagen
wird und wenn es dariiber hinaus in der Lage
ist, nach der dynamischen Belastung eine sta-
tische Last von 100 kg iiber 15 Minuten zu

halten. Das ist die Zeit, die iiblicherweise zur
Bergung oder Sicherung eines Verunfallten
auf dem Dach benéotigt wird.

Zur Priifung der Durchsturzsicherheit wurden
Fallversuche mit einem StoBkorper - in die-
sem Fall ein mit Glaskugeln gefiillter Leinen-
sack mit einem Gewicht von 50 kg - aus einer
Fallhohe von 80 cm durchgefiihrt. Im
Anschluss wurde die Auflast auf 100 kg
erhoht, um den Nachweis der Resttragfahig-
keit tiber 15 Minuten zu fiihren.

eingebaut werden.

*

PRODUKT-
QUALITAT

MONTAGE-
FREUNDLICHKEIT

Roto

Die Treppe.

ERSTKLASSIG AUFSTEIGEN

MIT DEN FLACHDACH-
AUSSTIEGEN VON ROTO.

Das Flachdach feiert sein Comeback! Ein hoher Anspruch an Material
und Verarbeitung trifft auf eine Vielzahl von Maoglichkeiten. Mit Roto
Flachdachausstiegen haben Sie den optimalen Partner; Denn wir
bieten Ihnen genau das Produkt, das Sie fur Ihre Projekte bendtigen.
Mithilfe des Treppenkonfigurators unter masstreppen.de geben Sis
einfach die gewlnschten Malie und individuellen Anforderungen
ein — und innerhalb weniger Werktage kann das Produkt geliefert und

ENERGIE-
EFFIZIENZ

Mehr Informationen unter: www.roto-treppen.de. Jetzt gleich unseren
Facebook-Kanal abonnieren und nichts mehr verpassen!

- 'I : . .- — =

Wonen it ferdn
unter Doppelmuldenfalz-Ziegeln

Immer schon der Klassiker auf landwirt-
schaftlichen Gebéduden, wird der Doppel-
muldenfalz-Ziegel D 15 U heute nicht nur
bei der authentischen Althaus-Sanierung
verwendet, sondern vor allem fiir individu-
elle Baukonzepte, die dem lindlichen Bau-
stil folgen und daher eine traditionelle
Dachisthetik benétigen. So auch bei einem
sehr eigenwilligen und innovativen Neubau-
projekt, Wohnen mit Pferden, am Produk-
tionsstandort des D 15 U in Schermbeck/
Niederrhein.

Dem klassischen Grundriss eines niederrheini-
schen Gutshofes nachempfunden, errichtet der
Investor LSK GmbH zwolf Einfamilienhéuser
mit verschiedenen Gemein-
schaftsanlagen fiir ein
gemeinsames, aber hochst
individuelles ,,Wohnen mit
Pferden fiir Pferdefreunde.

Gesamtbreite
Gesamtlinge

Claudia von Salm, Kreativ = Bedarf pro m?

Immobilien GbR, ist verant- =~ Gewicht je Ziegel

wortlich fiir die Vermark- ~Gewicht pro m*
Regeldachneigung

tung der Einfamilienhéuser.

80 % sind im Friihjahr 2019
bereits verkauft. Den groen Erfolg sieht sie —
neben dem neuen Konzept Wohnen mit Pfer-
den — vor allem auch in der idyllischen Lage

Doppelmuldenfalz-Ziegel D 15 U

mittlere Deckbreite 20,8 cm
Deckléinge 34,4 cm + 8 mm

\p-

Deckbild - traditionell lindlich.

direkt an der Lippe sowie guten Schulen und
Kindergérten im Dachziegeldorf Schermbeck,
mit bester Autobahnanbindung ins Rheinland
und Ruhrgebiet: ,,Das ist
etwas ganz Neues, in einem
sehr schonen und grofziigi-
gen Haus komfortabel zu
wohnen, das Pferd am
13,7 - 14,4 Stiick Haus stehen zu haben und,
3,1kg von der Terrasse aus,
min. 4247ke  direkt mit dem Pferd
30 kommunizieren, in der
angrenzenden Reithalle
mit ihm arbeiten zu konnen und in unmit-
telbarer Nihe viele Ausreitmoglichkeiten
ohne die listigen Anfahrtzeiten zu haben.*

25,2 cm
42,0 cm

__*“

Unsere Proﬁs fii.r_t!ie_.- .
Dachsanierung

www.gruen-gmbh.de

Der traditionellen Architektur des Niederrheins
folgend, also Klinker, Ziegel und Steildach in
schwarz oder rot, sind dem Projekt traditionelle
Doppelmuldenfalzziegel als kronende Dachis-
thetik hinzugefiigt worden. Dafiir hat der orts-
ansissige Zimmerermeister Dirk Grofle Geh-
ling gesorgt, der alle Hiauser mit dem Nels-
kamp D 15 U eingedeckt hat: , Die Dachpfanne

S| R

Doppelmuldenfalzziegel D 15 von Nelskamp
haben wir ausgewihlt, weil sie dem lidndlichen
Stil hier in Schermbeck entspricht. Es handelt
sich um eine Pfanne, die sich sehr gut verlegen
ldsst und die fiir die Schermbecker Qualitit
steht, der Verbindung von Tradition und
Moderne, die hier bei uns am Niederrhein sehr
geschitzt wird.”

Wohnen mit Pferden — an den Lippeauen:

Idyllisch, in der Néhe der Lippe und doch

Tl nah zum Ortskern des beliebten kleinen
~ Ortes Schermbeck, liegt das neue Wohngebiet

! ;,Wohnen mit Pferden®. Es entstehen zwolf

/ Einheiten, die als freistehende Einfamilienhéu-

| ser oder als groBe Doppelhéduser mit Gutshof-

| charakter erstellt werden. Die Besonderheit ist,

| dass sich der eigene Pferdestall direkt mit auf dem

/ groBen Grundstiick befindet. Hier ist es moglich

| s :'-.1: i ; zwei Pferde pro Wohneinheit zu versorgen. Die

Stille haben grof3e Boxen mit einem Paddock-Aus-
lauf und gegeniiber dem Gesamtgrundstiick befin-
den sich die Weideflichen, die durch ein kleines
Wiildchen erreichbar sind.

Weniger Gewicht spart Kraft

Impulse-Gastechnik spart 20 % Gewicht

gegeniiber anderen Technologien

Fiir viele Verarbeiter auf der Baustelle miis-
sen die Werkzeuge heute mobil und frei von
Schlauch, Strom und Kompressor sein. Die-
ses und mehr erfiillt der Impulse Coilnagler
IM45 GN Lithium von Paslode.

Mit diesem Geriit erhohen sich die Eintreibvor-
ginge der Verbindungsmittel um fast 100% auf
4.200 Befestigungen pro Akkuladung und die
Ladezeit des Akkus konnte um 35% gegeniiber
dem Vorgingermodell verringert werden. Ein
schlagstarkes Gerit bis 40 mm Nagellidnge, das
der Verarbeiter ohne Nachladen 4 x ldnger
gegeniiber einem Streifennagler einsetzen
kann. Das garantieren 125 Nidgel im Coil-
Magazin.

Mit der innovativen 0° Magazinierung bleibt
die verbrauchte Kunststoffmagazinierung der
Niégel am Stiick und kann ohne Abblasen/
Abkehren der Baustelle komplett entsorgt wer-
den. Das spart Zeit! Ein weiteres Highlight:
Kunststoffreste sind unter dem Nagelkopf
nicht vorhanden. Ein perfektes Nagelbild ist
nach DIN EN 14592 also sichergestellt. Die
Beschichtung der Nigel in feuerverzinkt und
rostfrei iibertreffen die verschiedenen Anfor-
derungen des Verarbeiters und garantieren
einen langen Korrosionsschutz.

Weiterhin erhélt der Anwender ein Profiwerk-
zeug, das auch bei Temperaturen von -5 bis
+49 Grad Celsius fiir optimale Befestigungen
in der Anwendung von Metallhaften mit Ril-
lennégeln sorgt.

Fortschrittliche Technologie: fiir alle zukiinfti-
gen und aktuellen Impulse Lithium Gerite
wurde ein gemeinsamer Akku und ein Ladege-
rit konzipiert. Das erspart auf Baustellen bei
Wechsel von Anwendungen und Geriten unter-
schiedliche Ladetechniken fiir den Verarbeiter.
Werkzeuglose Eintreibtiefenregulierung,
patentierte Lock Out Technologie um Leer-
schiisse zu vermeiden und der mehrjéhrige Full
Original Service (FOS) machen das IM45 GN
Lithium zu einem unentbehrlichen Profi-Gerit
fiir Dachdecker, Spengler und Zim-
merer.

Kein Risiko bei Reparaturkosten:
Nach der Online Geriteregistrierung
erhilt der Anwender drei Jahre
Komplettgarantie und zahlt zwei
weitere Jahre eine Reparaturkosten-
pauschale mit weiteren sechs Mona-
ten Anschlussgarantie.

Produkte der Marke Paslode erhilt
man im ausgesuchten Fachhandel.

URSA XPS

Umkehrdachdammung

® Senkt die Heizkosten durch
Reduzierung der Energieverluste

s Schutzt die Dachabdichtung vor
mechanischer Beschadigung und
thermischer Belastung

® |st besonders nachhaltig und
einfach zu verlegen

www.ursa.de

URSa
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Das neue LAMILUX Flachdach
Fenster FE 3° sorgt mit seiner Nei-
gung sowie der Structural-Glazing-
Bauweise fiir einen planebenen Was-
serablauf. Das Ergebnis: Ein klarer
Blick in den Himmel und stets maxi-
maler Tageslichteinfall.

Bereits vor einem Jahr kam das neuent- —
wickelte LAMILUX Flachdach Fen-
ster FE auf den Markt. Schon diese

nicht geneigte Variante gewann zahlrei- (s

che Designpreise wie den German Design
Award, den Red Dot Award oder zwei Plus X-
Awards. Nun verbessert die um drei Grad
geneigte Variante des Oberlichts zusitzlich die
Funktionalitit des Flachdach Fensters.

Das Erscheinungsbild des neuen Oberlichts ist
durchweg homogen - ohne stérende Verbin-
dungselemente. Denn bei der Herstellung des
Oberlichts wird eine neue Fiigetechnologie
angewandt, wodurch die Rahmenteile an den
Eckpunkten ohne sichtbare Verschraubungen
oder Schweifindhte zusammengefiigt werden.
Zudem setzt LAMILUX auf die Structural-
Glazing-Technologie, wodurch Glasscheiben
und Rahmen ohne sichtbare Halterungen ver-
bunden werden. Dies erméoglicht, dass Regen-

DUKT-NEWS
Lamilux Flach;a:cl::;;s;erE |I=: ::.: :it 3°-Neigung

wasser und Schmutz schon beim ungeneigten
Oberlicht auf der planebenen Oberflidche an
allen vier Seiten ablaufen konnen. Bei der um
drei Grad geneigten Variante wird ein zusétz-
liches Gefille geschaffen, wodurch das Wasser
noch schneller zu einer Seite hin ablauft.
Unsichtbar ist ebenso die Integration von
Antrieben, Netzteile und Kabel in den Rahmen
des Oberlichts. Blickt man im Gebdudeinneren
auf das Element, sind keinerlei Motor oder
Verblendung zu erkennen.
Gestaltungsspielraum bieten unter anderem die
Vielzahl von individuellen Sonderformen
sowie eine breite Verglasungs- und Grofen-
vielfalt bis zu 2,5 Metern bei zudem frei wihl-
baren Aullen- und Innenfarben des Oberlichts.

RoofGuard Laubsieb von FLECK
Flachdicher sicher vor Uberflutung schiitzen

Die FLECK GmbH aus Datteln
leistet mit dem innovativen Roof-
Guard Laubsieb einen wichtigen
Beitrag fiir groBere Sicherheit
auf dem Flachdach. Durch Laub
verstopfte Siebe verhindern die
ordnungsgeméfBe Flachdachent-
wisserung. Wasser bleibt auf
dem Dach stehen. Es entstehen
Schiiden am Gebiude durch auf-
gestautes Regenwasser und es besteht die
Gefahr, dass durch hohe Lasten das Dach
einstiirzen kann.

Das RoofGuard Laubsieb besteht aus einem
selbstregelnden Notentwisserungssystem, wel-
ches bei einer Anstauhdhe von ca. 65 mm
einen automatischen Sieblift 6ffnet. Bei Was-
seranstau durch Verstopfung ist mit einem
hohen Wasserdruck auf der Dachabdichtung zu
rechnen. Auch bei geringen aber langanhalten-
den Regenmengen ist davon auszugehen. So
ermdoglicht das Sicherheitssystem bei mit Laub
oder Hagel verstopften Dachabldufen die
sichere Ableitung des Wassers. Die Ablaufleis-
tung eines Gullys auch bei starkem Nieder-
schlag bleibt erhalten und die Statik des Dach-
tragwerks wird gesichert. Flachdédcher werden
vor Uberflutung geschiitzt und die Einsturzge-
fahr reduziert.

Durch den ausreichenden Wasseranstau von ca.

65 mm ist mit einer Verstopfung der Leitung
nicht zu rechnen. Das eingeschwemmte Laub
wird sicher abgefiihrt. Sobald eine Auslosung
erfolgt ist, muss eine Kontrolle des Leitungs-
systems und des Laubsiebes durchgefiihrt wer-
den. Zusitzlich miissen Wartungen erfolgen.
Dies erweitert die Geschiftsmoglichkeiten fiir
das Dachhandwerk durch Wartungsvertrige.
Das RoofGuard Laubsieb vermindert die Pfiit-
zenbildung und verhindert so das Algenwachs-
tum mit moglichen Schidden an der Dachab-
dichtung. Der RoofGuard kann auf allen Flach-
didchern mit einer Freispiegelentwédsserung
universell bei Dachabldufen von DN 60 bis DN
200 eingesetzt werden. Das Laubsieb wird
iiber die Klebeflachen, die unterhalb der Fiille
angeordnet sind, mittels beigelegtem Kleber
zentrisch tiber dem Gullyflansch verklebt.
Optionale Erweiterungsmodule ermoglichen
den Einsatz an der Attika sowie bei bekiesten
und begriinten Dachfldchen.

Isover: Neues Monitoring-System fiirs Flachdach

Digitale Uberwachung und Bewertung
von Feuchtigkeit und Temperatur

Extreme Wetterlagen stellen insbesondere
fiir Flachdicher eine besondere Herausfor-
derung dar. Mit dem neuen ISOVER
GUARD SYSTEM lassen sich Feuchtig-
keits- und Temperaturentwicklungen im
Flachdach jetzt digital und voll automa-
tisch iiberwachen. Kritische Feuchteanrei-
cherungen aufgrund von Diffusionseffek-
ten oder durch die Abdichtung eintreten-
dem Wasser werden umgehend erkannt
und sofort gemeldet. So konnen bei ver-
gleichsweise geringen Mehrkosten kost-
spielige Folgeschiden an der Dachkon-
struktion vermieden und die Funktions-
tiichtigkeit des Dachaufbaus langfristig
sichergestellt werden.

Das innovative ISOVER GUARD SYSTEM
besteht aus hoch sensiblen Dachsensoren,
GSM-Ubertragungsmodulen und einem web-
basierten Analysetool. Alle relevanten Daten
zu Feuchtigkeit im Dach sowie Innen- und
Aufentemperatur werden permanent erfasst
und mit Hilfe einer Referenz-Datenbank auto-
matisch bewertet. Das patentierte ISOVER
GUARD SYSTEM bestimmt somit nicht nur
den Status ,,feucht” oder ,,trocken®, sondern
ermoglicht eine exakte Verfolgung von
Feuchtigkeitsanreicherungen im Dachaufbau.
Erreicht die Feuchteanreicherung eine kriti-

Dachentliifter

Abdichtung

ISOVER GUARD SYSTEM
Funkeinheit

Decklage Metac FLSP

Lamelle Metac FLI

Dampfsperre Metac DSB

ISOVER GUARD SYSTEM
Sensor

sche Menge, setzt das System automatisch
eine Warnmeldung in Echtzeit ab. Dabei 16st
nur der betroffene Sensor einen Alarm aus,
wodurch eine Leckage rdumlich eingegrenzt
werden kann.

Die sensorgesteuerte Uberwachung ermog-
licht dariiber hinaus in vielen Schadensfillen
einen kontrollierten Riicktrocknungsprozess.
So kann der teilweise Neuaufbau des Daches
vermieden werden, wodurch sich mogliche
Sanierungskosten reduzieren, denn: Die Kos-
ten fiir eine sichere Riicktrocknung sind deut-
lich geringer als die fiir einen Neuaufbau des
Daches. Mithilfe des neuartigen Monitoring-

sover IS

SAINT-GORAIN

Systems konnen zudem die {iblichen Sanie-
rungszyklen von Flachdidchern und damit
deren effektive Nutzungsdauer deutlich ver-
langert werden — auf die gesamte Lebensdau-
er eines Daches bezogen, bedeutet das eine
weitere Kostenreduzierung.

Permanentes Monitoring zum Schutz
vor etwaigen Flachdachschiden
Uber eine Cloud-Anwendung kann der Nut-
zer jederzeit sicher und komfortabel auf die
Daten des modernen Monitoring-Systems
zugreifen. Mithilfe eines Ampelsystems ldsst

sich der aktuelle Zustand des Daches zuver-
ldssig und auf einen Blick erkennen. Geeignet
ist das ISOVER GUARD SYSTEM sowohl
fiir den Neubau als auch in der Sanierung. Bei
Mehrkosten von lediglich sechs Prozent — fiir
einen {iiblichen Flachdachaufbau — sorgt es
hier fiir Sicherheit rund um die Uhr und eine
deutlich lingere Lebensdauer des Daches.
Auch nachtriglich ldsst sich das System
miihelos in alle iiblichen Dachaufbauten mit
Déammschicht integrieren.

Alle Informationen zum neuen Monitoring-
System sowie ein Anwendungsvideo finden
sich unter www.isover.de/guardsystem.

WW
Otto Lehma
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AUFS DACH STEIGEN

Alles, was ein Flachdachausstieg braucht,
mit der innovativen clickFIX®-Technologie!

. EINFACH MAL

Beguemer Aufstieg uber eine Bodentreppe
und zusétzliche Stufen im Kasten

Integrierte Beliiftung, verhindert Bildung ven
Kondenswasser und Schimmel
Snow-Guard-5chneeschutz verhindert
Eindringen von Schnee oder Laub

Keine Wasseransammlungen aul dem Deckel

2 dolle.de/flachdach

PREFA prasentiert neue Produkte
und Serviceleistungen fiir 2020

PREFA startet mit zahlreichen Innova-
tionen in die Bausaison 2020. Entwi-
ckelt wurden starke Produkte mit
durchdachten technischen Details, um
die Arbeit am Dach und an der Fassade
fiir Facharbeiter und Planer noch einfa-
cher zu machen. Denn 5.000 Produkte,
ahgestimmte Komplettsysteme und eine
Vielzahl an personlichen Serviceleistun-
gen machen den Aluminiumprofi zum
starken Begleiter bei allen Neubau- und
Sanierungsprojekten.

PREFA bietet allen seinen Kunden und Part-
nern, Architekten, Planern sowie Spenglern
und Dachdeckern seit jeher personlichen
Rundum-Service tiberall da, wo man ihn
braucht — und das wird sich 2020 sogar noch
steigern. Von der Planungsphase iiber die
Abwicklung des Bauvorhabens und der Bear-
beitung von Garantieangelegenheiten bis hin
zu Hilfestellungen fiir die richtige Wartung und
Pflege greift PREFA seinen Kunden und Part-
nern tatkriftig unter die Arme. Somit sind das
PREFA Handwerkerportal, der telefonische
Kundenservice, die regionale Kundenberatung
vor Ort, eine Vielzahl an Unter-

neue Solarhalter PREFALZ Vario kommt bei
einer Dachneigung von 3° bis 60° zum Einsatz
und ist auch fiir Filze mit Haftfreistellung
anwendbar. Bei einem maximalen Haftabstand
von 33 cm ermoglicht er eine Montage auf
PREFA Winkelstehfalz-, Winkelschiebe- und
Winkellangschiebehaften.

Falzgel im Folienbeutel
Das bewihrte PREFA Falzgel gibt es nun auch
im Folienbeutel. Die Vorteile gegeniiber der
Kartusche sind zum einen die doppelte Fiill-
menge, was auch doppelte Reichweite bedeutet
— der Inhalt von 600 ml reicht fiir ca. 50-60
Ifm. Zum anderen verursacht der Folienbeutel
auch weniger Abfallvolumen, ganz nach dem
nachhaltigen Ansatz von PREFA. Das Falzgel,
das es exklusiv bei PREFA in Rot gibt, kommt
bei flachen Dachneigungen von 3° bis 7° zum
Einsatz. Es verhindert mit seiner speziell ent-
wickelten Rezeptur das Eindringen von Feuch-
tigkeit durch die Filze und sorgt damit fiir die
ideale Abdichtung. Durch seine Konsistenz ist
eine optimale Verteilung im Falz gewihrleistet.
Speziell fiir Aluminiumdécher entwickelt, ist
dieses Butylgummi-Produkt aber auch fiir ande-
re Metalldidcher einsetzbar.

lagen mit technischen Details
und vieles mehr Teil der Ser-
viceoffensive 2020.

PREFA Sidings mit
neuen Holzfarben
Holzelemente werden bei der
Fassadengestaltung gerne ver-
wendet, denn sie verleihen
jedem Objekt ein ganz eigenes
Flair. Doch Holz muss nicht
Holz sein. PREFA hat fiir

Sidings eine ganz spezielle Neue Holz-Farben fiir die Prefa

Holzoptik entwickelt, um die Sidings: Links Eiche beige grau
und Walnuss braun (rechts).

qualitativen Vorziige von Alumi-
nium mit dem traditionellen Design einer Holz-
fassade zu vereinen. Mit den neuen Aluminium
Sidings in Holzoptik kann man sich ldstiges
Nachstreichen sparen. Die Aluminiumfassade
ist witterungsbestindig, langlebig und ermog-
licht gleichzeitig ein natiirliches Aussehen mit
den neuen, warmen Farbtonen ,,Walnuss braun®,
,.Eiche beige-grau® und ,,Eiche natur®.

Die Sidings gibt es dariiber hinaus auch in
einer breiten Farbpalette von 24 Standardfar-
ben sowie drei verschiedenen Oberfldchen:
glatt, stucco und liniert. Dank individueller
Siding-Léangen nach Mafl und der Kombinati-
on unterschiedlicher Baubreiten ergeben sich
unendliche Gestaltungsmoglichkeiten. Die
formschonen Alleskonner konnen im Aulen-
wie auch im Innenbereich montiert und dabei
senkrecht oder waagrecht, mit oder ohne
Schattenfuge verlegt werden.

Solarhalter PREFALZ Vario
Der neue Solarhalter PREFALZ Vario erwei-
tert die Montagemdglichkeit von Photovoltaik-
anlagen auf PREFALZ und FALZONAL Dop-
pelstehfalzdeckungen und ist kompatibel mit
dem bestehenden Schienensystem. Er ermog-
licht eine durchdringungsfreie und benutzer-
freundliche Montage direkt auf dem Doppel-
stehfalz und ist somit auch fiir Dachkonstruk-
tionen wie z. B. Aufsparrendimmung geeignet.
Die variable Aufnahme des Schienenhalters
erlaubt eine genaue HoOhenjustierung der
Schiene und dient als Ausgleich von moglichen
Unebenheiten der Dachunterkonstruktion. Der

Das PREFA Falzgel ist tem-
peratur- und alterungsbestin-
dig und resistent gegen
schwache Séuren und Alka-
lien. Die dauerhafte Elastizi-
tit gewihrleistet eine pro-
blemlose Ausdehnung der
Schare. Die rote Farbe des
Gels garantiert gute Sichtbar-
keit des Produkts und erleich-
tert dadurch die Verarbeitung.

Dachleitungshalter fiir

Blitzschutzdraht
Der neue Dachleitungshalter
ist aus Edelstahl gefertigt und dient zur siche-
ren Befestigung von Fang- und Blitzschutzab-
leitungen. Er kommt immer dann zum Einsatz,
wenn ein PREFA Dach nach Gebidude- und
Nutzungsart nicht mehr als natiirlicher
Bestandteil eines Blitzschutzsystems zulédssig
ist beziehungsweise ein konventioneller Blitz-
schutz gewiinscht ist. Der Dachleitungshalter
fiir Blitzschutzdraht ist passend fiir alle PREFA
Kleinformate und kann sowohl auf geraden
wie auch schrig verlaufenden Filzen montiert
werden.

Klebeendboden
Der neue Klebeendboden ist eine optimale
Erweiterung des PREFA Rinnensystems. Er
ermoglicht eine einfache Montage ohne Falzen
und ist beidseitig anwendbar, somit passend fiir
linke wie auch rechte Abschliisse. Der neue
Klebeendboden wird in der Dimension 333
geliefert und ist auch in P.10 Qualitét erhiltlich.

Eckprofil fiir Zackenprofil

Das neue Eckprofil mit einer Lange von 3.000
mm und aus 2 mm starken Aluminium-Strang-
pressprofilen gefertigt, kommt bei Zackenpro-
filen wie auch PREFA Sidings zum Einsatz. Es
wird mit einem integrierten Startprofil fiir
Zackenprofile geliefert und ermdglicht eine
einfache Stecklosung fiir Aulen- und Innen-
eckenausfithrungen. Das Eckprofil ist blank
oder beschichtet erhiltlich und wird inklusive
zwei Halteblittchen mit zugehorigen Befesti-
gungsmitteln zur Fixpunktmontage geliefert.

Jacobi Walther Dachziegel, das heilst 160 Jahre Erfahrung in
der Herstellung von hochwertigen Tondachziegeln. Mit (iber
20 Dachziegelmodellen und Gber 50 erstklassigen Farben bie-
ten wir fOr jeden Typ den richtigen Ziegel - egal ob Architekt,
Bauherr, Dachdecker oder Zimmerer, Denkmalpfleger oder

Fachhandler.
walther

Dachziegel. Der qute Ton verbindet,

www.dachziegel.de

DELTA® schiitzt Werte

DELTA

WORK SMART.
NOARRZA

Die neue DELTA®-MAXX PLUS

Dreieck Verschnitt zuriick.

Das Ergebnis:
minimaler Verschnitt, maximale Kostenerspamis.
Minimaler Zeitaufwand, maximale Zufriedenheit.

@ Sparsamer
€ schneller
€ sicherer
€ carantiert

Materialersparnis

Mehr unter www.maxx-plus.de




2 ENTWASSERUNG

Die sichere Entwésserung von Balkonen, Terrassen, Loggien und
Laubengangen riickt immer mehr in den Fokus von Planern und
Verarbeitern. Das umfangreiche Sortiment der Loro-X Balkonab-
laufe aus feuerverzinktem Stahl in Verbindung mit Loro-X Stahl-
abflussrohren und Formteilen hilft dabei, fiir jeden Balkonauf-
bau eine passgenaue Entwéasserungslosung zu finden.

Fiir jeden Balkon den passenden Ablauf

I Einzel- oder Direktablauf?
Grundsitzlich gibt es zwei Wege, um Balkone
zu entwiissern: Uber Einzelabldufe mit Rohr-
leitungsverzug zur Fallleitung oder mit Direkt-
abldufen zur direkten Durchleitung der Falllei-
tung durch den Balkonablauf. Einzelabldufe
werden verwendet,
wenn die Fallleitung
auflerhalb bezie-
hungsweise neben
den Balkonen verlau-
fen soll. Vorteil: Die
Balkonflidche bleibt
voll verfiigbar. Die
Rohrleitung  muss
jedoch unter jedem
Balkon waagerecht
zur Fallleitung
gefiihrt oder einbeto-
niert werden.

Direktabldufe leiten
das  Regenwasser

Seitliche und direkte Fallleitung. ,direkt” in die Fall-

leitung vom dariiber
liegenden Balkon ein. Vorteil: Waagerechte
Verziige entfallen. Die Fallleitung, z.B. eine
stolifeste Loro-X-Fallleitung, wird dann mog-

lichst nah an der Wand durch die iibereinander
liegenden Balkone von der obersten bis zur
untersten Etage gefiihrt.

B Eine oder zwei Entwiisserungsebenen?

Mit ,.einer” Entwisserungsebene werden Bal-
konaufbauten verstanden, bei denen der Ablauf
in die Abdichtungsbahn eingebunden wird und
das Wasser nur iiber diese Abdichtungsebene
in den Ablauf flieBen kann. Eine ,,zweite”
Entwidsse-
rungsebene
bieten Balkon-
aufbauten mit
einem oberhalb
der  Abdich-
tungsbahn
angeordneten
Plattenbelag zum Beispiel auf Stelzlagern oder
auf einer Kiesschiittung. Auf dem Balkon-
ablauf wird dann eine hohenvariable Siebein-
heit montiert, bei der das Regenwasser einer-
seits vom Plattenbelag oben in das Sieb und
andererseits von der Abdichtungsbahn unten
durch den Entwisserungsring abflieen kann.

Ohne oder mit Warmedammung?

Balkone ohne Wirmeddmmung werden
mit ,einteiligen Abldufen entwissert, bei
denen der Ablauf unterhalb der Abdich-
tungsbahn im Beton verlegt ist. Balkone mit
Wirmeddammung werden mit ,,zweiteiligen*
Balkonabldufen entwissert, bei denen der
Ablauf in die Wirmeddmmung eingelassen

wird. Unterhalb der Warmeddammung sichert
dann eine Unterteileinheit die diffusionsdichte
Durchfiihrung des Ablaufrohres durch die
Dampfsperre.

B Abliufe mit Manschette

Werkseitig aufgebrachte Anschlussmanschet-
ten bieten sich zur einfachen Abdichtung von
Balkonen mit Abdichtungsbahnen an. Im Stan-
dard werden Manschetten mit einer
Bitumen/EPDM Mischung ausgeliefert. Alter-
native Folien lassen sich jedoch bei der Bestel-
lung angeben, sodass die passende
Anschlussmanschette objektbezogen werksei-
tig aufgebracht werden kann. Die Liste der
sofort verfiigbaren Folien kann dem Prospekt
entnommen werden.

i 0

B Abliiufe mit Klemmflansch
Klemmflansche fiir Abdich-
tungsbahnen bieten maximale (.
Freiheit bei der Auswahl des

Materials der Abdichtungsbahn, da Bahnen auf
Bitumen- und Kunststoffbasis gleichermaBen
eingeklemmt werden konnen.

M Abliufe =

mit Stiitzrand —

Der Stiitzrand kil

dient der Fixie-

rung des h
Ablaufes und

ist nicht als

Klebeflansch zu verwenden. Balkonabldufe
mit Stiitzrand eignen sich daher fiir Balkone
ohne Abdichtungsbahnen mit Gussasphalt,
Fertigestrich oder Fliesenbelag im Mortelbett.
An den moglichst oberfldchenbiindig in die
Unterlage eingelassenen Stiitzrand kann dann
optimal angearbeitet werden.

Praxistipp: So montieren Sie die Fallleitung zwischen zwei Fixpunkten

Wird die Fallleitung senkrecht zwischen zwei
bereits eingebauten Direktabldaufen verlegt,
bilden diese zwei Fixpunkte, zwischen denen
man eine herkommliche Steckmuffen-
verbindung nicht so einfach herstellen kann.
Hier bieten sich Loro-X Direktabldufe an: Sie
weisen eine extra fiir diesen Fall entwickelte
Konstruktion auf, bei der das Spitzende des
Loro-X Fallrohres im ersten Schritt auf dem
Boden des Grundkorpers des unteren Ablau-
fes abgestellt wird.

Im zweiten Schritt wird das Rohr wieder
nach oben auf die spezielle, hoher liegende
Halterung gehoben und dort fixiert. Bei die-
sem zweiten Schritt wird die Steckmuffe des
Fallrohres gleichzeitig auf das Ablaufrohr des
oberen Balkonablaufs geschoben.

.
t._..'":; f
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Jetzt mit neuem Bedienkonzept!

Roto.

Roto

Das Dachfenster.

Roto Designo i8 Comfort
Komfort auf Knopfdruck.
So wird Premium zum Standard.

+ Einzigartige Montagefreundlichkeit fur
sorgenfreien, schnellen Einbau

+ Hervorragende Produktqualitat fur
absolute Sicherheit

+ Beste Energieeffizienz fir hochste
Kundenzufriedenheit

Besser

www.roto-dachfenster.de

DER FRAGEBOGEN

Norbert Schneider

... ist seit September 2016 Geschiftsfiihrer bei dem Titanzink-
Unternehmen VM Building Solutions Deutschland GmbH.
Vom Firmensitz in Essen leitet er gleichzeitig die Mirkte in
Deutschland, Osterreich und der Schweiz unter einem Dach.
Schon seine berufliche Karriere begann Norbert Schneider bei
VM Zinc: Hier verantwortete er zunédchst den Bereich Marke-
ting. Es folgten mehrere internationale Stationen innerhalb des
Unternehmens, zuletzt war er als General Manager fiir die
Mirkte in Nordamerika, Asien und Australien titig.

VM Zinc bietet Baulosungen fiir Dach- und Fassadenprofis.
Mit technischem Sachverstand und Praxiserfahrung wird vom
Entwurf bis zur Installation vor Ort eine kontinuierliche Unter-
stiitzung fiir Architekten und Handwerker angeboten. Die Marke steht fiir Produkte aus walz-
blankem sowie vorbewittertem und graviertem Titanzink fiir Bedachung, Fassadenbeklei-
dung und Dachentwisserung. Die Marke startete 1805 im belgischen Liittich. Es folgte 1853
die Griindung der deutschen Filiale. Heute werden VM Zinc-Produkte in Deutschland, Frank-
reich, der Schweiz und der Slowakei produziert und weltweit vertrieben.

Person und Personlichkeit

» Wie wiirden Sie sich selbst beschreiben?
Oh je, als "Kind des Ruhrgebiets mit kosmopolitischen Neigungen" vielleicht?

> Was ist Ihr Lebensmotto?
It's nice to be important but it's more important to be nice.

P Welche drei Dinge wiirden Sie auf eine einsame Insel mitnehmen?
Meine Frau, mein Ipad und ein Riickflugticket.

p Was ist Ihr grofites Hobby?
Fuf3ball, wenn auch leider nur noch passiv.

p Was ist Ihr Lieblingsessen?
Wenn ich mich im Spiegel betrachte, dann ist die ehrlichste Antwort wahrscheinlich:
"Das néchste! knapp gefolgt von "Das vorige!"

B Was ist Ihre Lieblingssendung im Fernsehen?
Habe ich aufgegeben, ich schaue aber gern Filme und Dokumentationen auf Netflix
und anderen Streaming Diensten.

P Wofiir haben Sie eine Schwéiche?
siehe Frage oben zu meinem Lieblingsessen :)

Beruf und Berufung

B Was ist das Interessante an Ihrem Beruf?
Die vielen, unterschiedlichen Menschen, mit denen ich in Kontakt komme.

P Gibt es etwas in Ihrem Berufsleben oder unserer Branche, was Sie richtig drgert?
Das man sich hin und wieder drgert, ist wahrscheinlich normal. Gibe es etwas, was mich
nachhaltig drgerte, dann hitte ich es hier wahrscheinlich nicht so lange ausgehalten.

p Gibt es etwas in Ihrem Berufsleben oder unserer Branche, was Sie sehr erfreut?
Mich amiisiert, wie klein die Branche ist. Die handelnden Personen kennen sich und blei-
ben der Branche - auch bei Arbeitgeberwechsel - treu. Bei aller Rivalitit gibt es gegensei-
tigen Respekt und ein gewisses Zusammengehorigkeitsgefiihl.

» Wenn Sie Ihren derzeitigen Beruf nicht ergriffen hétten, was wiéire Thr Traumberuf?
Nach Schule und Bundeswehr kam dann die Moglichkeit bei unserem, damals noch als
"Altenberg Metallwerke" firmierenden Unternehmen, eine Ausbildung zu machen. Ich
dachte mir: "Das mach ich jetzt, bis ich weiss, was ich wirklich will". Mir ist bis heute
nichts Besseres eingefallen, also muss das wohl mein Traumberuf sein.

Wunsch und Wirklichkeit

B Was wiirden Sie tun, wenn Sie einen Tag Konig von Deutschland wiéiren?
Abdanken!

P Wem wiirden Sie gerne mal richtig die Meinung sagen?
Es gibt notwendige Debatten, die man fithren muss. Ansonsten gibt es schon genug
Menschen, die meinen, stindig anderen ihre Meinung kund tun zu miissen.

P Welche besondere Fdhigkeit wiirden Sie gerne besitzen?
Wenn ich doch nur (viel, viel) besser Fufiball spielen konnte, hitte ich vielleicht doch
einen anderen Traumberuf gehabt. Ein Sprachtalent wire ich auch gerne.

B Was wiire Ihr Ziel, wenn Sie morgen verreisen kénnten, wohin Sie wollten?
Nach Neuseeland.

P Welchen Traum mochten Sie sich noch erfiillen?
Mit meiner Frau mit dem Wohnmobil durch unsere Wahlheimat USA fahren und dabei all
die Orte sehen, die wir trotz der langen Zeit, die wir da waren, noch nicht besucht haben.

p Was wiirden Sie machen, wenn Sie unverhofft einen freien Tag hdtten?
Mit meiner Frau am Rhein spazieren gehen.

p Welche beriihmte Personlichkeit wiirden Sie gern mal kennen lernen?
Einen der noch lebenden, ehemaligen Priasidenten der USA, gern Barack Obama. Was den
aktuellen betrifft, dann doch siehe die Frage, wem ich gerne die Meinung sagen wiirde.

Kopf und Handwerk

» Was war bislang Ihr grifiter Erfolg?
Ich bin immer ganz gut damit gefahren, daran zu arbeiten dass die Sache mit der ich mich
gerade beschiftige, einmal mein grofiter Erfolg wird.

B Was ist das Geheimnis Ihres Erfolgs?
Wenn ich das wiisste und dazu noch unbescheiden wire, wiirde ich Berater.

B Wen wiirden Sie als Ihr oder ein Vorbild bezeichnen oder wen bewundern Sie?
Meine Eltern!

» Was war Ihre grifite handwerkliche Glanzleistung?
Es wire mangelnder Respekt gegeniiber jedem Handwerker, wenn ich meine Versuche in
dieser Richtung als "Leistung" bezeichnen wiirde -von "Glanz" mal ganz zu schweigen.

B Was war Ihr grofites handwerkliches Mif3geschick?
Es gibt da eine, vermutlich immer noch leerstehende Mietwohnung im Essener Westen,
die ich Mitte der 90er, "renoviert" an den Vermieter zuriickgeben musste....

Materials Services | Plastics Germany

Perfekte Losungen
furs/Dach.

&40

Sie mochten Dacher sicher, formschon und wirtsehaftlich realisieran? Wir bieten Ihnen
perfekte Uberdachungslésungen aus Faserzement oder glasfaserverstérktem Kunststoff,

er fir dauarhaften Einsatz: Swisspearl® Faserzement-Wellplatten
chaftlich und besonders robust. Selbstverstandlich okalogisch und nicht
brennbar.

ofil® Wellplatten aus glasfaserverstirktem Kunststoff
ders feicht, auch in groBen Langen lieferbar und zu verarbeiten.

Flir richtige grofiz F|2

Rebust und gleichzeitig

Swisspearl® und owofil® Wellplatten eigne dars gut tiir Funktionsgabduda

im gewerblichan und landwirtschaftlichen B eckung und-fiir die
eldung.

Weitere Informationen zu unserem berdachungsprogramm finden Sie unter

www.thyssenkrupp-plastics.de

engineering.tomorrow. together. thyssenkrupp
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HAFTENNAGLER

Wir setzen eins drauf!

o 3P -haubold 7PPasiode  * mehr unter www itw-fos.de
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Uber 200 x in Europa ¢ 94 x in Deutschland und Osterreich

In Deutschland:

01139 Dresden

KLEMER Handels-GmbH
www.klemer-gmbh.de
info@klemer-gmbh.de

03050 Cottbus
mh Baustoffe GmbH
mh-baustoffe@gmx.de

04425 Taucha/Leipzig
ABIS GmbH
www.abis-dach.de
info-taucha@abis-dach.de

04936 Lebusa/OT Korba
Grofifachhandel Dachbaustoffe
Donata Thinius
www.thinius-dach.de
donata.thinius@t-online.de

06231 Bad Diirrenberg
ABIS-Baustoffhandel GmbH
www.abis-dach.de
info-badduerrenberg@abis-dach.de

06429 Nienburg-Neugattersleben
Geschwandtner + Felgemacher GmbH
www.g-f.com e info@g-f.com

06528 Wallhausen

Krieger & Co. GmbH
www.krieger-dach.de
info@krieger-dach.de

06779 Raguhn-Jefnitz OT Tornau v.
d. Heide

"SALZFURTER" Dachbaustoffe GmbH
Salzfurter.Dachbaustoffe@t-online.de

06886 Lutherstadt Wittenberg
Pfeifer-Piesteritz GmbH
www.dachpfeifer.de
Pfeifer-Piesteritz@t-online.de

07338 Kaulsdorf-Eichicht

Giintsch GmbH Bedachungshandel
www.guentsch.de
postmaster@guentsch.de

07607 Eisenberg

Dach-Walter GmbH
www.dachwalter.de
post@dachwalter.de

08112 Wilkau-HaRlau
Uwe EiBmann GmbH
www.dachbaustoffe-eissmann.de
info@dachbaustoffe-eissmann.de

08233 Treuen

ipw Dammstoffe und Bedachungshan-
del GmbH & Co. KG
www.ipw-baustoffe.de
treuen@ipw-baustoffe.de

08606 Oelsnitz

Paulus Dach-Baustoffe GmbH
www.dach-paulus.de
info@dach-paulus.de

09627 Bobritzsch-Hilbersdorf

FDF Dach- und Fassaden-Baustoffe
Handels GmbH
www.fdf-zug.de
info@fdf-zug.de

13189 Berlin
Michael Pawlitzki GmbH
www.pawlitzki.berlin
info@pawlitzki.berlin

16831 Rheinsberg
BCR Handelsgesellschaft mbH
info@bau-center-rheinsberg.de

21614 Buxtehude-Hedendorf
TP Baustoffe GmbH
www.tp-baustoffe.de
info@tp-baustoffe.de

27243 Diinsen

INTER-DACH Baustoffe GmbH
www.inter-dach.de
info@inter-dach.de

27367 Sottrum

Rompfer Baustoffe GmbH
www.daemmstoffe-nord.de
info@daemmstoffe-nord.de

30966 Hemmingen-Arnum
Erich Abram GmbH
www.abram-baustoffe.de
abram-baustoffe@t-online.de

32051 Herford-Diebrock

Fritz Brinkmann Bedachungsgrofhan-
del GmbH

www.brinkmann-dach.de
info@brinkmann-dach.de

32758 Detmold

Fritz Brinkmann Bedachungsgrofhan-
del GmbH

www.brinkmann-dach.de
detmold@brinkmann-dach.de

33142 Biiren

DBL GmbH,

Damm & Baustoff Logistik
www.dbl-bueren.de
info@dbl-bueren.de

34414 Warburg

Ulrich Pennig GmbH Dach- und
Fassadenbaustoffe
www.pennig-dach.de
info@pennig-dach.de

35716 Dietzholztal-Ewersbach
Klein Isolierstoffe GmbH + Co. KG
www.klein-isolierstoffe.de
info@klein-isolierstoffe.de

39261 Zerbst
Geschwandtner + Felgemacher GmbH
www.g-f.com e info@g-f.com

39326 Dahlenwarsleben
Geschwandtner + Felgemacher GmbH
www.g-f.com e info@g-f.com

40231 Diisseldorf

Strierath Alles fiir Dach und Wand
GmbH

wwwi.strierath.de ® info@strierath.de

GmbH
www.strierath.de
info@strierath.de

40764 Langenfeld
Strierath Alles fiir Dach und Wand 4

41334 Nettetal-Kaldenkirchen
Theo Weber GmbH & Co. KG
info@weber-bedachungsartikel.de

41462 Neuss

Strierath Alles fiir Dach und Wand
GmbH

www.strierath.de ® info@strierath.de

41812 Erkelenz

Dach und Energie, Rudolf Schaaf
Dachbaustoffe GmbH
www.rudischaaff.de
info@rudischaaff.de

42859 Remscheid

Alma, Dach, Wand und mehr
Handels-GmbH
www.flosbach.de
info@alma-dachbaustoffe.de

42859 Remscheid

Karl Zimmermann GmbH
www.zimmermann-dachbaustoffe.de
info@zimmermann-dachbaustoffe.de

42859 Remscheid
Werner Flosbach GmbH & Co. KG
www.flosbach.de e info@flosbach.de

45136 Essen
Heinrich Obers GmbH
www.obers.net ® info@obers.net

45770 Marl
Geschwandtner + Felgemacher GmbH
www.g-f.com e info@g-f.com

45886 Gelsenkirchen
Reichel Dachbaustoffe GmbH
www.reichel-dach.de
info@reichel-dach.de

45899 Gelsenkirchen
Hans-Peter Schmitz GmbH
www.die-dachpartner.de
info@hpsge.de

46242 Bottrop

BBH Bergemann & Schmitz GmbH
www.die-dachpartner.de/bbh
info@bbh-dach.de

46395 Bocholt
Geschwandtner + Felgemacher GmbH
www.g-f.com e info@g-f.com

47608 Geldern
Geschwandtner + Felgemacher GmbH
www.g-f.com e info@g-f.com

48155 Miinster

BKL BedachungsgroBhandel

Kluh & Lehmann GmbH
www.b-k-l.de ® kamen@b-k-l.de

hDI.I Dammstoff-
B IDN  Vertriebsgruppe

48369 Saerbeck
Iso-Innovativ GmbH
www.iso-contor.de
info@.iso-contor.de

48493 Wettringen
Hans-Jiirgen Mohnberg GmbH
www.mohnberg-gmbh.de
info@mohnberg-gmbh.de

48683 Ahaus
Geschwandtner + Felgemacher GmbH
www.g-f.com
info@g-f.com

50171 Kerpen

Engelbert Simon
Bedachungshandel OHG
www.simondach.de
info@simondach.de

51061 Koln-Stammheim
Alma, Dach, Wand und
mehr Handels-GmbH
www.flosbach.de
info@alma-dachbaustoffe.de

51399 Burscheid-Diirscheid
Dieter Kurth GmbH
www.dach-kurth.de
info@dach-kurth.de

51469 Bergisch Gladbach
Alma, Dach, Wand und mehr
Handels-GmbH
www.flosbach.de
info@alma-dachbaustoffe.de

51709 Marienheide
Strierath Alles fiir

Dach und Wand GmbH
www.strierath.de
info@strierath.de

51709 Marienheide

Werner Flosbach GmbH & Co. KG
www.flosbach.de
info@flosbach.de

52385 Nideggen
Dachbaustoffe Nideggen GmbH
dbkall@t-online.de

53809 Ruppichteroth
Werner Flosbhach GmbH & Co. KG
www.flosbach.de e info@flosbach.de

56290 Beltheim

Dachmarkt Beltheim GmbH
www.dachmarkt.de
mail@dachmarkt.de

56462 Hohn

Rudolf Schilling, Inh. C. Bachler GmbH
www.rudolf-schilling.de
info@rudolf-schilling.de

56566

Neuwied

Herz GmbH Bedachungsartikel -
GrofRhandel

www.herz-dach.de
info@herz-dach.de

56575 Weillenthurm
Britz & Miiller GmbH
www.britz-mueller-dach.de
info@britz-mueller-dach.de

56727 Mayen

Lewandowsky GmbH
www.lewandowsky-gmbh.de
info@lewandowsky-gmbh.de

57076 Siegen

Hermann Miiller GmbH
www.mueller-dachdeckerbedarf.de
info@mueller-dachdeckerbedarf.de

57392 Schmallenberg-Nordenau
Gebr. Tommes KG
www.gebr-tommes.de
gebr.tommes@t-online.de

59174 Kamen

BKL BedachungsgrofRhandel
Kluh & Lehmann GmbH
www.b-k-I.de e kamen@b-k-I.de

59581 Warstein-Belecke
Dachbaustoffe Dominik Jacob e.K.
www.jacob-dachbaustoffe.de
info@jacob-dachbaustoffe.de

59597 Erwitte

Dachbaustoffe Dominik Jacob e.K.
www.jacob-dachbaustoffe.de
info@jacob-dachbaustoffe.de

59823 Arnsberg

Reinhard Mehnert
Bedachungshandel GmbH
www.mehnertgmbh.de
info@mehnertgmbh.de

59929 Brilon

Schmitz Handels-GmbH
www.schmitz-brilon.de
info@schmitz-brilon.de

63128 Dietzenbach

HSH Dammtechnik GmbH
www.hsh-daemmtechnik.de
info@hsh-daemmtechnik.de

65558

Heistenbach
Fillbach-Dach-Handel GmbH
www.dach-handel.de
info@dach-handel.de

66121 Saarbriicken
Eduard Jungfleisch GmbH
www.jungfleisch.com
info@jungfleisch.com

72189 Vohringen

Schonleber Bedachungshandel
www.schoenleber-bedachungshan-
del.de ¢ info@schoenleber-beda-
chungshandel.de

80802 Miinchen

Michael Krug BVG Baufolie
www.bvg-gruppe.de
info@bvg-gruppe.de

82205 Gilching

DEV Vertriebs-GmbH
www.dev-vertrieb.de
info@dev-vertrieb.de

82435 Bad Bayersoien

Baustoffe Freier Inh. Thomas Freier
www.baustoffe-freier.de
info@baustoffe-freier.de

85757 Karlsfeld

ipw Dammstoffe und Bedachungs-
handel GmbH & Co. KG
www.ipw-baustoffe.de
muenchen@ipw-baustoffe.de

Hoéchstleistung
fiir Spitzenkrafte

e Gute Preise fiir gute Qualitéit
e Zuverlassiger und schneller

Lieferservice

e Optimale Lieferanten- und
Produktauswahl

e Fachménnische Beratung in
inhabergefiihrten Betrieben

BF )

Fachhandler Dach + Fassade

Starke Partner - DBH, FDF und PHD

Die Partner des Handwerks

86167 Augsburg

Kettlein Spezialbaustoffe GmbH
www.kettlein.de
spezialbaustoffe@kettlein.de

86510 Ried

Kolnsperger Bedachungshandel
GmbH
www.koelnsperger-gmbh.de
info@koelnsperger-gmbh.de

86825 Bad Warishofen
bst Baustoffhandels GmbH
www.bst-baustoffe.de
info@bst-baustoffe.de

87488 Betzigau

DVA Dammstoff Vertrieb
Allgau GmbH & Co. KG
www.dva-kempten.de
info@dva-kempten.de

88400 Biberach an der Ri8
Sugg GmbH
www.sugg-baustoffe.de
info@sugg-baustoffe.de

90431 Niirnberg

H. R. Tempel GmbH & Co. KG
www.dachguru24.de
info@tempel-nuernberg.de

91126 Schwabach

ipw Dammstoffe und Bedachungs-
handel GmbH & Co. KG
www.ipw-baustoffe.de
info@ipw-baustoffe.de

95030 Hof

Reinhard Pickert e.K.

Fachhandel fiir Dach und Fassade
www.pickert-dach.de
info@pickert-dach.de

96332 Pressig

Bedachungs- u. Baustoff GmbH
Giintsch
www.guentsch-pressig.de
info@guentsch-pressig.de

97218 Gerbrunn

Diller GmbH
www.dillergmbh.de
wunderling@dillergmbh.de

98666 Biberau

Hanft Baustoffe
www.guentsch-hanft.de
info@guentsch-hanft.de

99428 Nohra OT Utzberg
Metall-Brach GmbH
www.metallbrach.de
info@metallbrach.de

99441 GroBschwabhausen
Dach-Walter GmbH
www.dachwalter.de
post@dachwalter.de

99610 Sommerda

GRUNDL Bedachungsfachhandel
GmbH

www.gruendl-dach.de
info@gruend|-dach.de

99885 Crawinkel
Giintsch & Hanft GmbH
www.guentsch-hanft.de
info@guentsch-hanft.de

In Osterreich:

2351 Wr. Neudorf
Johann Krawany Handels GmbH
www.krawany.com
info@krawany.com

3130 Herzogenburg
DIHAG Bauhandelsgesellschaft mbH
www.dihag.at ¢ office@dihag.at

5202 Neumarkt

DIHAG Damm- und Isolierbaustoff-
handels Ges. mbH

www.dihag.at ¢ office@dihag.at

7100 Neusiedl am See

Johann Krawany Handels GmbH
www.krawany.com
info@krawany.com

7301 Deutschkreutz

Johann Krawany Handels GmbH
www.krawany.com
info@krawany.com

7411 Markt Allhau
Dihag BauhandelsgmbH
www.dihag.at
office@dihag.at

POLSKIE

HURTOWNIE
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